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VATTENFALL
1. Inledning

Prisandringsmodellen beskriver hur Vattenfall AB satter fjarrvarmepriserna for respektive ort
och &r en konkretisering av Vattenfalls prispolicy. Dokumentet har tagits fram inom ramen for
Prisdialogen dar kunder givits méjlighet att paverka dess innehall.

2. Arets Prisdialog

Vattenfall har haft ambitionen att fa fler deltagare till sina Prisdialogsmoten. P& grund av
radande omstandigheter kring Covid-19 har arets prisdialog agt rum digitalt via Microsoft
Teams. Introduktionsmotet holls under maj manad, och féljdes senare upp med samradsmotet
under september. Motena holls vid separata tillféllen for att undvika att deltagarna skulle
behdva sitta i ett langre digitalt moéte.

Syftet med métena var att sakerstélla att Vattenfalls prisséttning gors enligt prispolicyn.
Vattenfall valde aven att schemalagga motena pa formiddagen for att fa med sd& manga kunder
som mojligt.

Representanter fran Vattenfall berattade om det gdngna aret med fokus pa verksamheten
lokalt. Priséndring fér 2021 och prognos for prisandring 2022-2023 presenterades, samt en
priséandringsprognos efter 2023. | samband med Prisdialogen presenterade Vattenfall ocksa
hur foretaget jobbar med héllbarhet och digitalisering.

Utkast till prisandringsmodell presenterades i detalj pa samradsmotet och diskuterades med
deltagare som aven fick majlighet att stalla fragor och fundera pa om Vattenfall lever upp till sin
Prispolicy. Allt material som presenterades under motet distribuerades till deltagare digitalt.

| slutet av arets prisdialog mailades en enkat ut till kunderna med ett antal fragor rérande motet
och dess innehall, och de fick ge ett helhetsbetyg pa dagen. Enkéten ar for tillfallet &nnu ute i
distribution.

For kunder som inte aktivt deltar i Prisdialogen och samradsprocessen har Vattenfall
information om sitt deltagande i Prisdialogen pa sin hemsida, hanvisning till Prisdialogens
hemsida gors aven for att kunder ska kunna ta del av tidigare ars prisandringsmodeller och
samradsprotokoll. Vidare kommer Vattenfall att informera om sitt deltagande i Prisdialogen i
det arliga prisbrevet, aven har med en hanvisning till Prisdialogens hemsida.

3. Status — produktion och distribution

Nykoping

Ett antal projekt utfors for att sakra leveranser i Nyképing. Under perioden 2018-2021 planerar
Vattenfall att uppgradera styrsystem och kontrollrum. Ett stérre program for att byta ut ventiler fér
att 6ka tillgangligheten for vara kunder har gjorts. Vattenfall gor kontinuerliga 6vervakningar via
fuktlarmstrad, manuell matningar pa fuktlarmstrad 1 ggr/ar, rondering av kammare och
ventilbrunnar 1 ggr/ar.
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4. Prisséattningspolicy for fjarrvarme
Inledning Prispolicy
Prissattningspolicyns syfte ar att skapa forstaelse och férutsagbarhet gallande fiarrvarmens

prisséattning for Vattenfalls kunder. Prisséattningen &r vardebaserad, dvs fjarrvarmen ska vara
konkurrenskraftig sett till pris och beaktat de mervarden den har for vara kunder:

« Bekvamt. En jamn och behaglig inomhustemperatur med obegransad tillgang till varme och
varmvatten. Fri fran kemikalier, buller, lukt eller sotning. Utrymmessnal och kunden behéver
ingen egen ackumulering av varmvatten.

+ Leveransséakert. En driftsdker leverans av varme som kunderna kan k&nna sig trygga med.
Vi tar ansvar for kundens varmebehov — var produktion ar igdng 24 timmar om dygnet, 365
dagar om aret for att kunden ska f& en saker leverans.

+ Hallbart. Fjarrvarmen ar viktig for en mer hallbar miljo. Genom att till stor del anvanda
restprodukter fran samhallet bidrar den till minskade koldioxidutslapp. Flera av vara
anlaggningar producerar bade fjarrvarme och el, de ar sa kallade kraftvarmeverk vilket ar ett
resurseffektivt satt att producera energi.

Prispolicyn bestar av principer och prisstruktur som ligger till grund for vart prissattningsarbete.
Den ar offentlig och revideras vid behov av Vattenfall Varme Sveriges ledningsgrupp.
Prisandringar kommuniceras senast tva manader fére den tidpunkt prisandringen skall bérja
galla i enlighet med Fjarrvarmelagen (2008:263) Fjarrvarmeforetags underrattelseskyldighet
18s8.

Prispolicyn omfattar prissattningen bade for foretagskunder enligt standardprislista.

Standardprlsllsta per nat)

Ovriga priser (tlllaggstjanster)

Standardprislista (per nat)

1De av Vattenfall delagda bolagen Gotlands Energi samt VB Energi omdattas ej av denna prispolicy
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Bakgrund

Var prissattning beaktar kundens 6nskemal att fjarrvarmens prisstruktur och prisniva generellt
skall bemdta kundens uppvarmningsalternativ med konkurrenskraftiga priser och erbjuda
incitament till energieffektivisering. Vardebaserad prissattning innebar att fijarrvarmepriset skall
spegla produktens varde for kunden, sdsom ekonomiska, komfort- och miljévarden.

Andra uppvarmningsalternativ kan kosta valdigt mycket olika for olika kunder beroende pa
deras individuella forutsattningar. Vattenfalls standarsprislista &r daremot densamma fér alla
kunder i samma nat, vilket medfor att malsattningen om ett konkurrenskraftigt pris baseras pa
olika former av typfall och genomsnittsbetraktelser.

Prispolicy

Malet &r att prispolicyn skall vara tydlig, transparent och vardebaserad, d.v.s. konkurrenskraftig
jamfort med de alternativ som finns pa marknaden. Prispolicyn ar en avvagning mellan tva
kriterier, vilka tar hansyn till sdval kunden som varmemarknaden:

Konkurrenskraftigt: Priset pa fjarrvarme skall vara konkurrenskraftigt mot andra
uppvarmningsalternativ och beakta de mervarden som finns: bekvamt,

leveranssakert och hallbart.

Langsiktighet: Syftet ar att erbjuda forutsagbarhet i prissattningen utan kraftiga
svangningar. Detta innebar i praktiken att fiarrvarmepriset ett enskilt ar kan avvika
nagot uppat eller nedat jamfort med alternativen men 6ver tid skall alltid
fijarrvarmepriset vara konkurrenskraftigt.

Vid priséandringar foljer vi Fjarrvarmelagen, Prisdialogens riktlinjer och Energiféretagen
Sveriges rekommendationer:

+ Eventuella prisandringar genomfdrs normalt bara en gang per ar och da vid arsskiften.
Vattenfall skall vid priséandringar ta hénsyn till kundernas planeringshorisont och
budgetprocess.

+ Prisandringar ska aldrig ske retroaktivt.

+ Vattenfall skall avisera kunderna skriftligt om den planerade férandringen med en
motivering minst tva manader innan &ndringen avses trada i kraft.
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Prissattningsprinciper

Vara prissattningsprinciper ar: alternativprissattning, likabehandling, transparens och
langsiktighet.

Alternativprissattning: Vattenfalls fjarrvarmepris skall vara konkurrenskraftigt mot andra
uppvarmningsalternativ beaktat de mervarden som produkten innehaller.

Likabehandling: alla vara kunder har ratt att erhalla ett likvardigt pris for en likvardig produkt,
det vill sdga kunder som inte har mdjlighet till alternativa uppvarmningsformer har nytta av
samma konkurrenssituation som andra kunder har. Avvikelse fran likabehandlingsprincipen
beskrivs nedan under Standardprislista.

Transparens: alla vara kunder och andra intressenter har tillgang till information om principer
och priser for fjarrvarmeleverans. Informationen visas pa Vattenfalls hemsida.

Saledes publiceras pa hemsidan (1) en publik version av prissattningspolicyn, (2) en prislista
per néat och (3) dokument enligt Prisdialogens riktlinjer.

Langsiktighet: priserna skall vara stabila i ett langre perspektiv utan stora hopp fran ett ar till
ett annat. Detta innebar i praktiken att fjarrvarmepriset ett enskilt ar kan avvika nagot uppat
eller nedat jamfort med alternativen men over tid skall alltid fjarrvarmepriset vara
konkurrenskraftigt.

Ovan namnda principer borgar for att vara kunder skall erhalla ett konkurrenskraftigt
fijarrvarmepris med en forutsagbar prisutveckling.

Prisjustering

Prisjusteringar galler fran 1 januari for samtliga av Vattenfalls fjarrvarmekunder. Den
kommunicerade prisjusteringen ar ett genomsnitt for hela kundkollektivet pa respektive nat och
avser inte faktiskt utfall fér varje enskild kund.

Prisdialogen

Vattenfall deltar sedan flera ar i Prisdialogen. Prisdialogen ar ett branschsamarbete for
prévning av prisandring pa fjarrvarme. Syftet ar att starka kundens stallning, att astadkomma
en rimlig, forutsagbar och stabil priséandring pa fjarrvarme samt att bidra till ett 6kat fortroende
for fjarrvarmeleveranttrernas prissattning.

Prisdialogens syfte:

* Rimlig, forutsagbar och stabil prisutveckling

* Transparens

+ Tidig avisering av prisandringar

 Dialog med mojlighet att paverka

+ Skydd fran kraftiga prisékningar

« Kunna péaverka priskonstruktioner

« Ekonomiska incitament till smarta energiatgarder
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Dari ligger ocksa att sékerstélla att vi foljer var egen prispolicy nar vi prissatter vara produkter.

+ Fjarrvarmeleverantdrer som &r med i Prisdialogen foljer Prisdialogens regler och
arbetsmetoder

* En Oppen dialog mellan fjarrvarmeleverantdr och kunder om prisandringar

* Insyn i fjarrvarmeleveranttrens prissattning och prisandringar

« Langsiktighet och stabilitet i prisandringarna

Inom Prisdialogen presenterar vi ocksa jamforelser mellan prisnivan pa fjarrvarme och andra
uppvarmningsalternativ for att pa ett transparent satt stétta kundernas bedémning av
fiarrvarmens konkurrenskraft. Sammanfattande material fran respektive orts dialogmoéten finns
tillgangligt pa Prisdialogens hemsida.



VATTENFALL
5. Prisandring och prisprognos — Nykoping

| tabellerna nedan finns normalprislistan fér 2021 samt den procentuella férandringen jamfort
med féregdende ar for respektive kategori.

Priser 2021 — Foretag, foreningar och organisationer Nykdping

ormalprisli or fo g, foreningar oc ganisati .
[
- abonnerad effekt 915 kr/kW, ar
1830 kr/kW
|-sommar 0000000 | 242 kr/MWh
374 kr/MWh
| -vinter 00000000 | 550 kr/MWh
Volymrabatt
250 — 1249 MWh/ar - 5 kr/MWh
1250 — 2499 MWh/ar -10 kr/MWh
2500 — 4999 MWh/ar -20 kr/MWh
5000 — 7499 MWh/ar -25 kr/MWh
7500 — MWh/ar -30 kr/MWh
- avser fléde battre/sdamre dn genomsnitt 4 kr/m3
- 150 kr/MWh

Priserna for foretagskunder i Nykdping hojs med 1.40% nominellt under 2021.

Priser 2021 - Privatkunder

prislista for privatkunder (inkl. moms)

0 kr, r
1031 kr/MWh

Priserna for privatkunder i Nykoping hdjs med 1.40% nominellt under 2021. Det ar enbart den
rorliga forbrukningsavgifter som hdjs, den fasta avgiften forblir oférandrad.
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Prognos 2021 — 2023 samt horisont for féretags- och privatkunder
Prisprognos for 2021-2023 inklusive horisont.

I T I T

Nykdping 1.40% 1.25-1.75% 1.25-1.75% 1.25-1.75%

Uppfyllnadsgrad féregaende ars prognos

Foéretags- och privatkunder i Nykoping: Utfallet (+1.40%) i verklig prisjustering &r helt i linje
med féregaende ars prognos for 2021 (+1.25-1.75%).

6. Prisstruktur for foretag, foreningar och organisationer

Standardprislistan

For varje ort finns en standardprislista for foretag som férutom sjalva fjarrvarmepriserna ocksa
innehaller allmanna avtalsvillkor. Standardprislistan erbjuds till alla foretagskunder per nat och
eventuella avsteg, till exempel i form av rabatter, tillampas endast om de ar motiverade av
leveransomfattning, leveranskvalitet eller motprestationer.

Standardprislistans struktur skall ge kunden incitament till energieffektivisering och spegla
miljonytta. Standardprislistan bestar av (1) en effektdel som representerar ca 40% for en
genomsnittskund, (2) en energianvandningsdel (inkl. eventuell volymrabatt) som representerar
ca 60% for en genomsnittskund, (3) en flodespremie/-avgift.

Kunderna kan paverka utfallet i samtliga delar i prissattningen; for energidelen och
flodespremien marks besparingsatgarder samtidigt som atgarden utfors. For effektdelen trader
besparingen in under nastféljande period nar effektbehovet revideras.

Schematisk prisstruktur fér foretag, foreningar och organisationer:

60%

40%

Effekt Energi Flode Ditt pris
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Effektavgift:

Effektavgiften bestams av ett effektabonnemang multiplicerat med ett effektpris. Du som kund
bestammer sjalv vilken effekt du vill abonnera pa. Nar du som kund valjer vilken effekt du vill
abonnera pa ska du tanka pa att det skall racka till det varmebehov som din fastighet har nar
det &r kallt ute.

For kunder som inte kan eller vill vélja sjalv, rekommenderar Vattenfall arligen en lagom
abonnerad effekt. Vattenfall beraknar vilken abonnerad effekt varje fastighet behéver genom
att jamfoéra fastighetens anvanda dygnsmedeleffekt med utetemperaturen. | figuren nedan
visas ett exempel dar varje dygnsmedeleffekt redovisas som en punkt vid aktuell
utetemperatur, en sa kallad effektsignatur. Genom att dra en trendlinje genom punkterna fas
en prognos for fastighetens effektbehov vid en dimensionerande utetemperatur, som i
exemplet ar -15°C. Den dimensionerande utetemperaturen varierar beroende pa vart i landet
du befinner dig. Den sétts utifran ett historiskt genomsnitt av arets kallaste dag. | det har fallet
blir effektbehovet for fastigheten 70 kW. Det blir d& ocksa Vattenfalls rekommenderade effekt.

Effektsignatur 2017 = 70 kW

120

y =-4.088x + 88.002
R? = 0874

100

Effektuttag, kW

-25 -20 -15 -10 -5 o] 5 10 15
Utomhustemperatur, C

For kunder som féljer Vattenfalls rekommendation, revideras den abonnerade effekten vid
varje arsskifte. Nasta ars rekommendationen skickar Vattenfall ut under hésten aret innan.
Du kan vélja en lagre abonnerad effekt &n den som Vattenfall rekommenderar, men om den
anvanda dygnsmedeleffekten dverstiger det egna valet av abonnerad effekt, utgar en
Overtrasseringsavgift.

Vattenfall utfor arligen en effektrevidering for samtliga fiarrvarmeanlaggningar och
kommunicerar rekommenderad effekt via brev till kunderna.

10
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Energiavgift: Energiavgiften bestdms av den forbrukade energin multiplicerat med
energipriset som ar uppdelad i tre olika sasonger; vinter(december-mars), var/host (april,
oktober-november) och sommar (maj-september). Ett riktigt kallt &r innebar hogre kostnader
och ett varmt ar lagre kostnader. Vattenfalls energipris foljer variationen for produktionskostnad
under aret.

Volymrabatt: Volymrabatt baserat pa fastighetens energianvandning uppméatt under 12
kalendermanader (narmast foregaende period 1 maj—30 april). Volymrabatten tillampas per
anlaggning och bestar av ett prisavdrag per kopt MWh under perioderna januari—april och
oktober—december. Tillverkande industrier har rétt till avdrag pa energipriset for den del av
leveransen till fastigheten som enligt Skatteverket ar klassad som tillverkande industri.

0-249 MWh 0 kr/MWh
250-1 249 MWh 5 kr/MWh
1 250-2 499 MWh 10 kr/MWh

2 500-4 999 MWh 20 kr/MWh

5 000-7499 MWh 25 kr/MWh
Over 7500 MWh 30 kr/MWh

Flodespremie/-avgift: Flodespremien/avgiften syftar till att uppmuntra fjarrvarmekunderna till
att ha en val fungerande och effektiv virmeanléaggning. | fijarrvdrmecentralen vaxlas varmen
over till fastighetens eget radiatorsystem och till beredningen av tappvarmvatten. Genom att
kyla fijarrvarmevattnet s bra som mojligt behdver vi inte pumpa runt s@ mycket vatten i
fiarrvarmenatet och energiforlusterna i natet blir lagre. For att fijarrvarmecentralen ska fungera
sa bra som mojligt behodver systemet vara ratt injusterat och fungera effektivt. De fastigheter
som har ett effektivt varmesystem med god avkylning far tillbaka en premie och de fastigheter
med samre avkylning far betala en avgift pa fjarrvarmefakturan. For de allra flesta ror det sig
om en minskad/6kad avgift upp till fem procent av den totala fjarrvarmekostnaden.

Vattenfall tjanar inga pengar pa flodesavgiften eftersom vi betalar ut lika mycket pengar i
flodespremier till kunder med val fungerande fastigheter som vi far in i flodesavgifter fran de
som har samre avkylning. Avgiften ar i stallet tankt att uppmuntra vara kunder att skota om sitt
varmesystem och kanske bidra till att en investering i forbattrande atgarder blir Ionsam.

11
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Ovriga priser

Kunder som bedriver industriell verksamhet enligt Skatteverkets definition kan fa en reducering av
energipriset. Vattenfall har 6kat det sa kallade "industriavdraget” och dopt om prissattningen for
detta till Industrivarme”. Industrivdrme innebar att foretag som enligt Skatteverket har en
industriell tillverkningsprocess — och a@ven ett varmebehov for att kunna ha denna
tillverkningsprocess — har ratt till ett avdrag pa energipriset pa varme motsvarande 150 kr/MWh.
For att fa detta avdrag behover foretag som bedriver industriell tillverkning skicka in en blankett for
att bevisa detta. For att f& mer information om detta och tillgang till blanketter bor kunder kontakta
Vattenfall, antingen via kundservice eller via ansvarig séljare.

| syfte att erbjuda varmeprodukter som speglar kundens behov, utvecklar och testar vi produkter
och tjanster till olika segment. Dessa testprodukter kan efter utvardering eventuellt lanseras som
nya produkter.

Specialavtal

Vattenfall kan erbjuda avtal som avviker fran standardprislistan under férutsattning att dessa avtal
innebar en affarslésning eller samarbete som ger Vattenfall en affarsvinst eller kostnadsbesparing
som gynnar hela kundkollektivet. Specialavtal tillampas endast om de ar motiverade av
leveransomfattning, leveranskvalitet eller en motprestation fran kundens sida. Specialavtal kan
motiveras med hansyn till framfor allt:

« Andrade leveransgarantier
* Leveranser som anpassas till Vattenfalls behov

 Leveransstorlek med betydande inverkan pa Vattenfalls verksamhet, till exempel
kostnadsbesparingar och/eller riskminimering

» Att kunden accepterar andra I6sningar i t ex kulverttyp an Vattenfalls standardlésning som
medfor kostnadsbesparingar for Vattenfall

« Att kunden tillhandahaller eget distributionsnat och/eller egen anlaggning for spetsproduktion
« Att kunden medverkar i Vattenfalls utveckling av nya affarer
Dessa leveranser forhandlas och avtalas bilateralt och det slutgiltiga priset baseras pa:

+ Att alla avvikelser som resulterar i ett specialavtal kan analyseras och varderas individuellt
utifran objektiva och kvantifierbara utgangspunkter

« Att alla tillagg eller avdrag fran standardprislistan skall grundas pa en rimlig férdelning av
varden mellan parterna, det vill sdga Vattenfall och kunden

Alla avvikelser skall dokumenteras och félja rutiner for intern kontroll.

12
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7. Prisstruktur for privatkunder

Vattenfall erbjuder sina privatkunder en prislista vars prisniva bestams enligt principerna i
denna prispolicy.

Schematisk prisstruktur for privatkunder:

Fast avgift  Energi Ditt pris

Prisstrukturen for privatkunder bestar av en fast och en rérlig del. Den (1) fasta arsavgiften
faktureras manadsvis. Den (2) rorliga energiavgiften berdknas genom att energipriset
multipliceras med energiférbrukningen en given manad.

Prisjusteringar galler fran 1 januari och fér samtliga kunder som har Vattenfalls fjarrvarme.
Prisjusteringar ar genomsnittliga och avser inte faktiskt utfall for en enskild kund.

13
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8. Beskrivning av prisandringen

Prisandringen ar som tidigare beskrivits en avvagning mellan prispolicyns tva kriterier. |
foljande avsnitt beskrivs hur prispolicyn inverkat pA kommande priséndring.

Kalkylforutsattningar

| jamforelse mellan prisnivan pa fjarrvarme och bergvarme (varmepump) med elspets har
féljande antaganden gjorts:

Inflation
WACC/Kalkylranta
Elpriser

Elskatt

Elcert

Eln&t

Livslangd

Investeringskostnad
COP
Effekttackning

D&U

Konkurrenskraft

Uppdaterade varden enligt konjunkturinstitutet (KI)

3% och 6%

Uppdaterat 5 arsavtal, 41.0 6re/lkWh, sedan inflation (2%)

35.3 6re/kWh darefter inflation (2%), faktureras av elnatagare
Uppdaterad kvotkurva och pris, enligt Svensk Kraftmékling (SKM)

Sankning 2020, oférandrat 2021-2023, darefter inflation (2%)

25 ar, tilkommande reinvestering pa 100 kSEK (Stor lokal), 50 kKSEK
(flerbostadshus), 20 kSEK (villa) som férsékring under livslangden for
Bergvarme-+elspets

19 000 kr/kW
3.2
60% for BRF och villa, 65% for storre kommersiell lokal

1.5% av investeringskostnaden per ar for Bergvarme+elspets, 1% for
fijarrvarme

Priset pa fjarrvarme skall vara konkurrenskraftigt mot andra uppvarmningsalternativ och skall
dessutom beakta de mervarden som finns; enkelhet, sékerhet och hallbarhet. Priset skalll
saledes vara vardebaserat och spegla produktens varde for vara kunder.

Vattenfall bedomer att fjarrvarmen i Nykdping ar konkurrenskraftig. Priset &r dock en viktig
faktor som Vattenfall foljer noggrant i stravan att behalla konkurrenskraften. Givet hur
energimarknaderna utvecklats de senaste aren har denna konkurrens blivit hardare. | figurerna



nedan har Vattenfall analyserat nuvardeskostnaden fér bergvarme med elspets som det
alternativa uppvarmningssattet under en livscykel. Denna visar att bergvarme blivit en allt tuffare
konkurrent i takt med att elpriser och marknadsréntor fallit.

15
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En avgorande och viktigt parameter for alternativkostnadsberdkningen ar kalkylrantan
(WACC). For att spegla kundens alternativ och den risk som férknippas med en investering har
Vattenfall valt att redovisa tva alternativ for kalkylranta — ett med 3% och ett med 6%.

Jamforelsen ar gjord for ett sa kallat Nils Holgersson-hus, dvs ett flerbostadshus pa 1 000 kvm
fordelat pa 15 lagenheter och ett total varmebehov om 193 MWh per ar. For alternativet
bergvarme med elspets har foljande viktiga antaganden gjorts: investeringskostnad 19 000
kr/kW, verkningsgrad (COP) 3.2 och kalkylrantan 3% och 6%.

I Kapitalkostnad

D&
Il Effekt
Livscykelanalys, Nyképing, Nils Holgersson hus, 193 MWh/ar, 67 kW I Energi
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Alternativkostnadsberakningen visar att fjarrvarme i Nykodping ar ett konkurrenskraftigt,
framst for kunder som réknar med en hogre kalkylrénta, bade for nyanslutningar och
befintliga kunder.
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Nar samma jamforelse gors for en kommersiell lokal med ett arsenergibehov om 1 000 MWh
star sig fjarrvarmen sig stark i konkurrens aven dar.

| jamforelserna for en offentlig lokal &r de grundlaggande antagandena densamma som for
flerbostadshus forutom lokalens anvandning och storlek.

Enkelhet, sékerhet och hallbarhet &r parametrar som ar viktiga nar man bedémer olika

alternativs konkurrenskraft.
I Kapitalkostnad

SEK, 254r
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Sammanfattningsvis kan ségas att fijarrvdrmen beddéms vara fortsatt konkurrenskraftig aven for
storre kommersiella lokaler.
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Jamforelsen ar aven gjord for ett smahus med ett total varmebehov om 20 MWh per
ar. For alternativet bergvarme med elspets har foljande viktiga antaganden gjorts:
investeringskostnad 25 000 kr/kW, verkningsgrad (COP) 3.2 och kalkylréantan 3%.
Aven har star sig fjarrvarmealternativet val i konkurrensen.

I Kapitalkostnad
D&U
I Effekt

Livscykelkostnad, Nyk&ping, Villa, 20 MWh/ar, 6 kW M Energi
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SEK. 25 ar

Langsiktighet

Syftet med denna princip ar att erbjuda en forutsdgbarhet i prissattningen utan kraftiga
svangningar. Detta innebar i praktiken att fiarrvarmepriset ett enskilt ar kan avvika nagot uppat
eller nedat jamfort med alternativen men 6ver tid skall alltid fjarrvarmepriset vara
konkurrenskraftigt.

Typiska yttre faktorer som paverkar konkurrenssituationen ar svangningar pa el- och
rantemarknaden.
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Figuren nedan illustrerar den genomsnittliga totala prisjusteringen fér samtliga kundkategorier
mellan 2010-2021 b&de i reala och nominella termer.

Prisutveckling, Nykoping, 2010-2021
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9. Miljovardering

Miljéredovisningen fér Nykoping finns pa https://www.vattenfall.se/fiarrvarme/orter/.

10. Anslutning av nya kunder

Varje ny fjarrvarmekund skall vara ldnsam att ansluta till fjarrvarmenatet. En anslutningsavgift
till fjarrvarmenatet for foretagskunder berdknas individuellt for varje enskild anslutning.
Berakningen utgar fran effektbehov och faktisk kostnad for indragning av fjarrvarme med
avdrag for prognostiserad framtida bidrag fran energileveranserna.

For privatkunder tillampas en fast anslutningsavgift pa 45 000 kr inklusive momes. |
anslutningspriset ingar fjarrvarmeledning fran gatan fram till husvagg, dock max 15 meter. En
kostnad péa 4 375 kr tillkommer for varje meter som 6verstiger 15 meter. Med reservation for att
anslutningen ar teknisk majlig pa respektive ort. Kunden bekostar varmevéxlaren sjalv.
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