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VATTENFALL
1. Inledning

Prisandringsmodellen beskriver hur Vattenfall AB satter fjarrvarmepriserna for respektive ort
och &r en konkretisering av Vattenfalls prispolicy. Dokumentet har tagits fram inom ramen for
Prisdialogen dar kunder givits méjlighet att paverka dess innehall.

2. Arets Prisdialog

Vattenfall har ambitionen att fa s@ manga deltagare som mgjligt till sina Prisdialogsméten.
Syftet med métena var att sékerstélla att Vattenfalls prisséattning gors enligt prispolicyn.
Motesstrukturen for arets Prisdialog utformades for att méta kommentarer och
forbattringsforslag fran fjolarets deltagarenkat i prisdialogen.

Baserat p& kommentarer fran deltagare i foregaende ars prisdialog, ar det 6nskvart att
minimera repetition mellan intro- och samradsmaéte. Baserat pa erfarenhet fran tidigare ar har
manga mindre kunder utan professionell representation stor sannolikhet att endast delta i ett
Prisdialogenméte per ar. Intrométet utformades darfor till att endast bjuda in de storsta
kunderna ca 10 kunderna pa orten for att beratta om forutsattningar for arets prisjustering och
Vattenfalls pagaende prisarbete, aven utéver den arliga prisjusteringen. Till Samradsmotet
bjods samtliga kunder pa orten in. Baserat pa kommentarer fran fjolarets deltagarenkat
framgick att det ar 6nskvart att ha mojlighet till bade digital och fysisk narvaro, varfor
samradsmotet utformades som ett hybridméte. Métet holls lokalt pa plats pa orten, med
majlighet for kunder att ringa in till motet via Microsoft Teams.

Representanter fran Vattenfall berattade om det gdngna aret med fokus pa verksamheten
lokalt. Priséandring for 2023 och prognos for prisandring 2022-2025 presenterades, samt en
priséandringsprognos efter 2024. | samband med Prisdialogen presenterade Vattenfall ocksa
siffror for branslemix och produktion, samt hur féretaget jobbar med hallbarhet och
digitalisering.

Utkast till prisandringsmodell presenterades i detalj pa samradsmotet och diskuterades med
deltagare som aven fick mojlighet att stalla fragor och fundera pa om Vattenfall lever upp till sin
Prispolicy. Allt material som presenterades under motet distribuerades till deltagare digitalt.

| slutet av arets prisdialog mailades en enkat ut till kunderna med ett antal fragor rérande motet
och dess innehall, och de fick ge ett helhetsbetyg pa dagen. Svar pa enkéaten anvands for
vidareutveckling av Prisdialogens métesutformning.

Med anledning av det férandrade marknadslaget var det onskvart att sa tidigt som majligt
informera om att prognoserna for kommande ars prisjusteringar ar hogre &n det som
kommunicerades under arets samradsmote. Samtliga deltagare informerades om detta
mailledes och de nya prisprognoserna inkluderas i detta material och presenteras fér samtliga
kunder i deras prisbrev.

For kunder som inte aktivt deltar i Prisdialogen och samradsprocessen har Vattenfall
information om sitt deltagande i Prisdialogen pa sin hemsida, hanvisning till Prisdialogens
hemsida gors aven for att kunder ska kunna ta del av tidigare ars prisandringsmodeller och
samradsprotokoll. Vidare kommer Vattenfall att informera om sitt deltagande i Prisdialogen i
det arliga prisbrevet, aven har med en hanvisning till Prisdialogens hemsida.
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3. Status — produktion och distribution

Nykoping

Arbetet med att planera sammanlankningen av Nykoping och Oxeldsunds fjarrvéarmenét har nu
pabdrjats.

For att proaktivt mota en utmanande branslemarknad pagar tester av fler typer av branslen i
Nykdping. Arbetet kommer krava vidareutveckling, investeringar och i vissa fall utékade
milj6tillstand, men ar lovande.

4. Prissattningspolicy for fjarrvarme
Inledning Prispolicy
Prissattningspolicyns syfte ar att skapa forstaelse och férutsagbarhet gallande fijarrvarmens

prissattning for Vattenfalls kunder. Prissattningen ar vardebaserad, dvs fjarrvarmen ska vara
konkurrenskraftig sett till pris och beaktat de mervarden den har for vara kunder:

« Bekvamt. En jamn och behaglig inomhustemperatur med obegrénsad tillgang till varme och
varmvatten. Fri fran kemikalier, buller, lukt eller sotning. Utrymmessnal och kunden behéver
ingen egen ackumulering av varmvatten.

+ Leveransséakert. En driftsdker leverans av varme som kunderna kan k&nna sig trygga med.
Vi tar ansvar for kundens varmebehov — var produktion &r igang 24 timmar om dygnet, 365
dagar om aret for att kunden ska fa en saker leverans.

« Hallbart. Fjarrvarmen ar viktig for en mer hallbar miljo. Genom att till stor del anvanda
restprodukter fran samhallet bidrar den till minskade koldioxidutslapp. Flera av vara
anlaggningar producerar bade fjarrvarme och el, de ar sa kallade kraftvarmeverk vilket ar ett
resurseffektivt satt att producera energi.

Prispolicyn bestar av principer och prisstruktur som ligger till grund for vart prissattningsarbete.
Den &r offentlig och revideras vid behov av Vattenfall Varme Sveriges ledningsgrupp.
Prisandringar kommuniceras senast tva manader fére den tidpunkt prisandringen skall bérja
galla i enlighet med Fjarrvarmelagen (2008:263) Fjarrvarmeforetags underrattelseskyldighet
188.

Prispolicyn omfattar prissattningen bade for foretagskunder enligt standardprislista.

Standardprlsllsta per nat)

Ovriga priser (tlllaggstjanster)

Standardprislista (per nat)

1De av Vattenfall delagda bolagen Gotlands Energi samt VB Energi omdattas ej av denna prispolicy

Confidentiality: C2 - Internal
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Bakgrund

Var prissattning beaktar kundens 6nskemal att fjarrvarmens prisstruktur och prisniva generellt
skall bemdta kundens uppvarmningsalternativ med konkurrenskraftiga priser och erbjuda
incitament till energieffektivisering. Vardebaserad prissattning innebar att fijarrvarmepriset skall
spegla produktens varde for kunden, sdsom ekonomiska, komfort- och miljovarden.

Andra uppvarmningsalternativ kan kosta valdigt mycket olika for olika kunder beroende pa
deras individuella forutsattningar. Vattenfalls standarsprislista &r daremot densamma for alla
kunder i samma nat, vilket medfor att malsattningen om ett konkurrenskraftigt pris baseras pa
olika former av typfall och genomsnittsbetraktelser.

Prispolicy

Malet &r att prispolicyn skall vara tydlig, transparent och vardebaserad, d.v.s. konkurrenskraftig
jamfort med de alternativ som finns pa marknaden. Prispolicyn ar en avvagning mellan tva
kriterier, vilka tar hansyn till sdval kunden som varmemarknaden:

Konkurrenskraftigt: Priset pa fjarrvarme skall vara konkurrenskraftigt mot andra
uppvarmningsalternativ och beakta de mervarden som finns: bekvamt,

leveranssakert och hallbart.

Langsiktighet: Syftet ar att erbjuda forutsagbarhet i prissattningen utan kraftiga
svangningar. Detta innebar i praktiken att fiarrvarmepriset ett enskilt ar kan avvika
nagot uppat eller nedat jamfort med alternativen men 6ver tid skall alltid
fijarrvarmepriset vara konkurrenskraftigt.

Vid priséandringar foljer vi Fjarrvarmelagen, Prisdialogens riktlinjer och Energiféretagen
Sveriges rekommendationer:

+ Eventuella prisandringar genomfdrs normalt bara en gang per ar och da vid arsskiften.
Vattenfall skall vid priséandringar ta hénsyn till kundernas planeringshorisont och
budgetprocess.

+ Prisandringar ska aldrig ske retroaktivt.

+ Vattenfall skall avisera kunderna skriftligt om den planerade férandringen med en
motivering minst tva manader innan &ndringen avses trada i kraft.
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Prissattningsprinciper

Vara prissattningsprinciper ar: alternativprissattning, likabehandling, transparens och
langsiktighet.

Alternativprissattning: Vattenfalls fjarrvarmepris skall vara konkurrenskraftigt mot andra
uppvarmningsalternativ beaktat de mervarden som produkten innehaller.

Likabehandling: alla vara kunder har ratt att erhalla ett likvardigt pris for en likvardig produkt,
det vill sdga kunder som inte har mgjlighet till alternativa uppvarmningsformer har nytta av
samma konkurrenssituation som andra kunder har. Avvikelse fran likabehandlingsprincipen
beskrivs nedan under Standardprislista.

Transparens: alla vara kunder och andra intressenter har tillgang till information om principer
och priser for fjarrvarmeleverans. Informationen visas pa Vattenfalls hemsida.

Saledes publiceras pa hemsidan (1) en publik version av prissattningspolicyn, (2) en prislista
per néat och (3) dokument enligt Prisdialogens riktlinjer.

Langsiktighet: priserna skall vara stabila i ett langre perspektiv utan stora hopp fran ett ar till
ett annat. Detta innebar i praktiken att fjarrvarmepriset ett enskilt ar kan avvika nagot uppat
eller nedat jamfort med alternativen men over tid skall alltid fjarrvarmepriset vara
konkurrenskraftigt.

Ovan namnda principer borgar for att vara kunder skall erhalla ett konkurrenskraftigt
fijarrvarmepris med en forutsagbar prisutveckling.

Prisjustering

Prisjusteringar galler fran 1 januari for samtliga av Vattenfalls fjarrvarmekunder. Den
kommunicerade prisjusteringen ar ett genomsnitt for hela kundkollektivet pa respektive nat och
avser inte faktiskt utfall fér varje enskild kund.

Prisdialogen

Vattenfall deltar sedan flera ar i Prisdialogen. Prisdialogen &r ett branschsamarbete for
prévning av prisandring pa fjarrvarme. Syftet ar att starka kundens stallning, att astadkomma
en rimlig, forutsagbar och stabil priséandring pa fjarrvarme samt att bidra till ett 6kat fortroende
for fjarrvarmeleveranttrernas prissattning.

Prisdialogens syfte:

* Rimlig, férutsagbar och stabil prisutveckling

* Transparens

+ Tidig avisering av prisandringar

 Dialog med mojlighet att paverka

+ Skydd fran kraftiga prisékningar

« Kunna péaverka priskonstruktioner

« Ekonomiska incitament till smarta energiatgarder
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Dari ligger ocksa att sékerstélla att vi foljer var egen prispolicy nar vi prissatter vara produkter.

+ Fjarrvarmeleverantdrer som &r med i Prisdialogen foljer Prisdialogens regler och
arbetsmetoder

* En Oppen dialog mellan fjarrvarmeleverantdr och kunder om prisandringar
* Insyn i fjarrvarmeleveranttrens prissattning och prisandringar
 Langsiktighet och stabilitet i prisandringarna

Inom Prisdialogen presenterar vi ocksa jamforelser mellan prisnivan pa fjarrvarme och andra
uppvarmningsalternativ for att pa ett transparent satt stétta kundernas bedémning av
fiarrvarmens konkurrenskraft. Sammanfattande material fran respektive orts dialogmoéten finns
tillgangligt pa Prisdialogens hemsida.

Confidentiality: C2 - Internal



VATTENFALL
5. Prisandring och prisprognos — Nykoping

| tabellerna nedan finns normalprislistan fér 2023 samt den procentuella férandringen jAmfort
med foregaende ar for respektive kategori.

Priser 2023 — Foretaq, féreinqar och organisationer Nykoping

Normalprislista for féretag, féreningar och organisationer (exkl. moms

I
958 kr/kW, &r
1916 kr/kW
253 kr/MWh
391 kr/MWh
576 kr/MWh
-5 kr/MWh
-10 kr/MWh
-20 kr/MWh
-25 kr/MWh
-30 kr/MWh
- avser flode battre/samre an 4 Kr/m?

genomsnitt

Ovrigt

- industriavdrag - 150 kr/MWh
Priserna for foretagskunder i Nyképing hojs med 3.25% nominellt under 2023.

Priser 2023 — Privatkunder

Normalprislista for privatkunder (inkl. moms

0 kr, &r
1046 kr/MWh

Priserna for privatkunder i Nykoping hdjs med 3.25% nominellt under 2023. Det ar enbart den
rorliga forbrukningsavgifter som hgjs, den fasta avgiften forblir oférandrad.
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Prognos 2023 — 2025 samt horisont for foretags- och privatkunder
Prisprognos for 2023-2025 inklusive horisont.

Nykoping 3.25% 3.00-6.00%  2.00-5.00%  2.00-2.50%

Uppfyllnadsgrad féregaende ars prognos

Foretags- och privatkunder i Nykdping: Utfallet (+3.25%) i verklig prisjustering &r utanfor det
prognosintervall som kommunicerades i fjol for 2023 (+1.25-1.75%). Det tidigare
prognosintervallet var ej langre relevant med anledning av det kraftigt férandrade
marknadslaget jamfort med fiolaret. Det kan konstateras att handelser i form av krigsutbrottet i
Ukraina och de efterféljande paverkningarna pa bransle- och elmarknaden var svara att
forutse.

6. Prisstruktur for foretag, foreningar och organisationer

Standardprislistan

For varje ort finns en standardprislista for foretag som férutom sjalva fjarrvarmepriserna ocksa
innehaller allmanna avtalsvillkor. Standardprislistan erbjuds till alla foretagskunder per nat och
eventuella avsteg, till exempel i form av rabatter, tillampas endast om de ar motiverade av
leveransomfattning, leveranskvalitet eller motprestationer.

Standardprislistans struktur skall ge kunden incitament till energieffektivisering och spegla
miljonytta. Standardprislistan bestar av (1) en effektdel som representerar ca 40% for en
genomsnittskund, (2) en energianvandningsdel (inkl. eventuell volymrabatt) som representerar
ca 60% for en genomsnittskund, (3) en flodespremie/-avgift.

Kunderna kan paverka utfallet i samtliga delar i prissattningen; fér energidelen och
flodespremien marks besparingsatgarder samtidigt som atgarden utfors. For effektdelen trader
besparingen in under nastféljande period néar effektbehovet revideras.

Schematisk prisstruktur for foretag, foreningar och organisationer:

3

60%

40%

Effekt Energi Flode Ditt pris
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Effektavgift:

Effektavgiften bestams av ett effektabonnemang multiplicerat med ett effektpris. Du som kund
bestammer sjalv vilken effekt du vill abonnera pa. Nar du som kund valjer vilken effekt du vill
abonnera pa ska du tanka pa att det skall racka till det varmebehov som din fastighet har nar
det &r kallt ute.

For kunder som inte kan eller vill vélja sjalv, rekommenderar Vattenfall &rligen en lagom
abonnerad effekt. Vattenfall berdaknar vilken abonnerad effekt varje fastighet behéver genom
att jamfoéra fastighetens anvanda dygnsmedeleffekt med utetemperaturen. | figuren nedan
visas ett exempel dar varje dygnsmedeleffekt redovisas som en punkt vid aktuell
utetemperatur, en sa kallad effektsignatur. Genom att dra en trendlinje genom punkterna fas
en prognos for fastighetens effektbehov vid en dimensionerande utetemperatur, som i
exemplet ar -15°C. Den dimensionerande utetemperaturen varierar beroende pa vart i landet
du befinner dig. Den sétts utifran ett historiskt genomsnitt av arets kallaste dag. | det har fallet
blir effektbehovet for fastigheten 70 kW. Det blir d& ocksa Vattenfalls rekommenderade effekt.

Effektsignatur 2017 = 70 kW

120

y =-4.088x + 88.002
R? = 0874

100

Effektuttag, kW

-25 -20 -15 -10 -5 o] 5 10 15
Utomhustemperatur, C

For kunder som féljer Vattenfalls rekommendation, revideras den abonnerade effekten vid
varje arsskifte. Nasta ars rekommendationen skickar Vattenfall ut under hésten aret innan.
Du kan vélja en lagre abonnerad effekt &n den som Vattenfall rekommenderar, men om den
anvanda dygnsmedeleffekten dverstiger det egna valet av abonnerad effekt, utgar en
Overtrasseringsavgift.

Vattenfall utfor arligen en effektrevidering for samtliga fiarrvarmeanlaggningar och
kommunicerar rekommenderad effekt via brev till kunderna.

10
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Energiavgift: Energiavgiften bestdms av den forbrukade energin multiplicerat med
energipriset som ar uppdelad i tre olika sasonger; vinter(december-mars), var/host (april,
oktober-november) och sommar (maj-september). Ett riktigt kallt &r innebar hogre kostnader
och ett varmt ar lagre kostnader. Vattenfalls energipris foljer variationen for produktionskostnad
under aret.

Volymrabatt: Volymrabatt baserat pa fastighetens energianvandning uppméatt under 12
kalendermanader (narmast foregaende period 1 maj—30 april). Volymrabatten tillampas per
anlaggning och bestar av ett prisavdrag per képt MWh under perioderna januari—april och
oktober—december. Tillverkande industrier har rétt till avdrag pa energipriset for den del av
leveransen till fastigheten som enligt Skatteverket ar klassad som tillverkande industri.

0-249 MWh 0 kr/MWh
250-1 249 MWh 5 kr/MWh
1 250-2 499 MWh 10 kr/MWh

2 500-4 999 MWh 20 kr/MWh

5 000-7499 MWh 25 kr/MWh
Over 7500 MWh 30 kr/MWh

Flodespremie/-avgift: Flodespremien/avgiften syftar till att uppmuntra fjarrvarmekunderna till
att ha en val fungerande och effektiv virmeanléaggning. | fijarrvdrmecentralen vaxlas varmen
over till fastighetens eget radiatorsystem och till beredningen av tappvarmvatten. Genom att
kyla fjarrvarmevattnet sa bra som majligt behover vi inte pumpa runt s mycket vatten i
fijarrvarmenatet och energiforlusterna i natet blir lagre. For att fijarrvarmecentralen ska fungera
sa bra som mojligt behdver systemet vara ratt injusterat och fungera effektivt. De fastigheter
som har ett effektivt varmesystem med god avkylning far tillbaka en premie och de fastigheter
med samre avkylning far betala en avgift pa fjarrvarmefakturan. For de allra flesta ror det sig
om en minskad/6kad avgift upp till fem procent av den totala fjarrvarmekostnaden.

Vattenfall har for avsikt att flodesavgiften ska vara kostnadsneutral, det vill sdga att vi betalar ut
ungefar lika mycket pengar i flodespremier till kunder med val fungerande fastigheter som vi
far in i flodesavgifter fran de som har samre avkylning. Avgiften ar i stallet tankt att uppmuntra
vara kunder att skta om sitt varmesystem och kanske bidra till att en investering i forbattrande
atgarder blir [6nsam.

11



VATTENFALL

Ovriga priser

Kunder som bedriver industriell verksamhet enligt Skatteverkets definition kan fa en reducering av
energipriset. Vattenfall har 6kat det sa kallade "industriavdraget” och dopt om prissattningen for
detta till Industrivarme”. Industrivdrme innebar att foretag som enligt Skatteverket har en
industriell tillverkningsprocess — och a@ven ett varmebehov for att kunna ha denna
tillverkningsprocess — har ratt till ett avdrag pa energipriset pa varme motsvarande 150 kr/MWh.
For att fa detta avdrag behover foretag som bedriver industriell tillverkning skicka in en blankett for
att bevisa detta. For att fA mer information om detta och tillgang till blanketter boér kunder kontakta
Vattenfall, antingen via kundservice eller via ansvarig séljare.

| syfte att erbjuda varmeprodukter som speglar kundens behov, utvecklar och testar vi produkter
och tjanster till olika segment. Dessa testprodukter kan efter utvardering eventuellt lanseras som
nya produkter.

7. Prisstruktur for privatkunder

Vattenfall erbjuder sina privatkunder en prislista vars prisniva bestams enligt principerna i
denna prispolicy.

Schematisk prisstruktur for privatkunder:

Fast avgift  Energi Ditt pris

Prisstrukturen for privatkunder bestar av en fast och en rorlig del. Den (1) fasta arsavgiften
faktureras manadsvis. Den (2) rérliga energiavgiften beraknas genom att energipriset
multipliceras med energiférbrukningen en given méanad.

Prisjusteringar galler fran 1 januari och for samtliga kunder som har Vattenfalls fjarrvarme.
Prisjusteringar &r genomsnittliga och avser inte faktiskt utfall fér en enskild kund.

12
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8. Beskrivning av prisandringen

Prisandringen ar som tidigare beskrivits en avvagning mellan prispolicyns tva kriterier. |
foljande avsnitt beskrivs hur prispolicyn inverkat pA kommande priséndring.

Kalkylforutsattningar

| jamforelse mellan prisnivan pa fjarrvarme och bergvarme (varmepump) med elspets har
féljande antaganden gjorts:

Inflation

WACC/Kalkylranta

Elpriser

Elskatt

Elcert

Elnat

Livslangd

Investeringskostnad

COoP

Effekttéckning

D&U

Uppdaterade varden enligt konjunkturinstitutet (K1) augusti 2022
3% for privatkunder, 4% och 6% for foretagskunder

Uppdaterat 5 arsavtal, 90.0 6re/kWh, sedan inflation (2%)

36.0 6re/kWh darefter inflation (2%), faktureras av elnatagare
Uppdaterad kvotkurva och pris, enligt Svensk Kraftmékling (SKM)

1% 6kning 2023 enligt Energimarknadsinspektionen, darefter inflation
(2%)

25 ar, tillkommande reinvestering pa 100 kSEK (Stor lokal), 50 kSEK
(flerbostadshus), 20 KSEK (villa) som férsakring under livslangden fér
Bergvarme-+elspets

20 000 kr/kw
3.2
65% for BRF och villa, 70% for storre kommersiell lokal

1.5% av investeringskostnaden per ar for Bergvarme+elspets, 1% for
fijarrvarme

Elpriset pa 90 6re/kWh ar raknat som arssnittet for ett fastpris 5 arsavtal fran offerter tagna
januari, februari, mars, maj och augusti. Denna metod har tillampats i och med att priserna for
fatprisavtal har varit volatila men med en, jamfért med 2021, hog lagstaniva under hela 2022.

13



Konkurrenskraft

Priset pa fijarrvarme skall vara konkurrenskraftigt mot andra uppvarmningsalternativ och skall
dessutom beakta de mervarden som finns; enkelhet, sdkerhet och hallbarhet. | figurerna nedan
har Vattenfall analyserat nuvardeskostnaden for bergvarme med elspets som det alternativa
uppvarmningssattet under en livscykel. Priset skall sdledes vara vardebaserat och spegla
produktens varde for vara kunder.

Vattenfall bedomer att fjarrvarmen i Nykdping &r mycket konkurrenskraftigt. Priset ar en viktig
faktor som Vattenfall fljer noggrant i stravan att behalla konkurrenskraften. Under 2022 noteras
en kraftigt starkt konkurrenskraft for fjarrvarmen, da elhandelspriset har okat kraftigt. Denna hogre
prisniva for elen kommer troligen att halla i sig 6ver ett antal ar framat , da det kan noteras att
priserna pa framtidsterminerna for de kommande aren alla har 6kat kraftigt.

En avgorande och viktigt parameter for alternativkostnadsberakningen ar kalkylrantan
(WACC). For att spegla kundens alternativ och den risk som férknippas med en investering har
Vattenfall valt att redovisa tva alternativ for kalkylranta — ett med 4% och ett med 6%.

Jamforelsen ar gjord for ett sa kallat Nils Holgersson-hus, dvs ett flerbostadshus pa 1 000 kvm
fordelat p& 15 lagenheter och ett total varmebehov om 193 MWh per ar. For alternativet
bergvarme med elspets har féljande viktiga antaganden gjorts: investeringskostnad 20 000
kr/kW, verkningsgrad (COP) 3.2 och kalkylrantan 4% och 6%.

Il Kapitalkostnad

D&U
. . o Il Effekt
Nykoping, Nils Holgersson hus, 193 MWh/ar, 67 kW B Energi
4% Wacc 6% Wacc
9 +16.9% U
4,000,000
I
3,500,000
3,000,000
_ 2500000
Lyl
[[e]
& 2000000
@
1,500,000
1,000,000
500,000
o FJV bef. Geo+H FJV nyansl. Geo+H FJV bef. Geo+H FJV nyansl. Geo+El

Alternativkostnadsberdkningen visar att fjarrvarme i Nykoping ar ett konkurrenskraftigt
alternativ, bade for nyanslutningar och befintliga kunder.
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VATTENFALL

Nar samma jamforelse gors for en kommersiell lokal med ett arsenergibehov om 1 000 MWh
star sig fjarrvarmen sig stark i konkurrens aven dar.

| jamforelserna for en offentlig lokal &r de grundlaggande antagandena densamma som for
flerbostadshus férutom lokalens anvandning och storlek.

Enkelhet, sékerhet och hallbarhet &r parametrar som ar viktiga nar man bedémer olika
alternativs konkurrenskraft.

Il Kapitalkostnad
D&U

Nyk&ping, Stor Lokal, 1 000 MWh/ar, 371 kW = S:ZE,
4% Wacc 6% Wacc
18,000,000 ' !
16,000,000
14,000,000
12,000,000 |
10,000,000
8,000,000
6,000,000
4,000,000
2,000,000
o FJV bef. Geo+H FJV nyansl. Geo+H FJV bet. Geo+El FJV nyansl. Geo+El

Sammanfattningsvis kan ségas att fjarrvarmen bedéms vara fortsatt konkurrenskraftig aven for
storre kommersiella lokaler.
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Jamforelsen ar aven gjord for ett smahus med ett total varmebehov om 20 MWh per
ar. For alternativet bergvarme med elspets har féljande viktiga antaganden gjorts:
investeringskostnad 25 000 kr/kW, verkningsgrad (COP) 3.2 och kalkylréantan 3%.
Aven hér star sig fjarrvarmealternativet val i konkurrensen.

Il Kapitalkostnad

D&U
I Effekt
Nyk&ping, Villa, 20 MWh/ar, 6 kW M Energi

3%
Wace @ l l
550,000 4

500,000
450,000 -
400,000 -
350,000 -
300,000
250,000
200,000
150,000 H
100,000 -
50,000 |

SEK, 25 ar

FJV bef. Geo+El FJV nyansl. Geo+El

Langsiktighet

Syftet med denna princip ar att erbjuda en forutsagbarhet i prissattningen utan kraftiga
svangningar. Detta innebar i praktiken att fiarrvarmepriset ett enskilt ar kan avvika nagot uppat
eller nedat jamfort med alternativen men 6ver tid skall alltid fjarrvarmepriset vara
konkurrenskraftigt och ligga i paritet med alternativets livscykelkostnader.

Typiska yttre faktorer som paverkar konkurrenssituationen ar svangningar pa el- och
rantemarknaden.

| enhet med Prispolicyn vill Vattenfall erbjuda forutsagbarhet i prissattningen utan kraftiga
svangningar. Vattenfall ser det som en konkurrensfordel att inte svanga lika kraftigt i
prissattningen som exempelvis elpriset gor. Eftersom prisékningen for fjarrvarmen pa
Nykoping detta ar ar langt ifrdn de 6kningar som skett for alternatives uppvarmningskostnader,
betyder det i praktiken att fjarrvarmepriset avviker jAmfort med alternativen.
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Figuren nedan illustrerar den genomsnittliga totala prisjusteringen fér samtliga kundkategorier
mellan 2012-2023 bade i reala och nominella termer.

Prisutveckling, Nyképing, 2012-2023*

4,00 325

2,00

044
0,00 0.00 -0.15

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

X 200 210 094 043
-4,00
600 5,80
-8,00

——MNominell Prisutveckling Reell Prisutveckling

*2022 och 2023 baserade pé prognos fran Kl augusti 2022
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9. Miljovardering

Miljéredovisningen fér Nykoping finns pa https://www.vattenfall.se/fiarrvarme/orter/.

10. Kunddialog

Samradsforfarandet inom ramen for Prisdialogen dgde rum den 8:e juni. Agendan for motet var
enligt nedan:

+ Bakgrund Prisdialogen — avsikten med introméte foljt av samradsmote

- Status Nykoping— driftstatus och hallbarhetsarbete till fossilfri produktion

 Reflektioner fran forra arets Prisdialog — hur kommentarer fran féregaende Prisdialog har
inkorporerats i arbetet med arets prisrevision

+ Uppdaterade kalkylparametrar — hur 6kade elpriser paverkar livscykelkostnader

* Priséandring 2023

* Prognos for prisandring ar 2024-2025 och horisonten

« Diskussion och fragor

Materialet till Samradsmotet kompletterades den 31:a augusti i mailform for att informera om
uppdaterade prognoser for prisjusteringarna 2024-2025, sa som de &r presenterade i detta
material.

Tidplanen for kvarvarande aktiviteter inom ramen for arbetet med prisjusteringen infér 2023 ar
enligt nedan:

7:.e september — Ansokan, information och bilagor utges till kansliet for Prisdialogen

30:e september — Prisbrev med information om ny prislista infér 2023 har skickats ut till samtliga
kunder

30:e september — Ny prislista infér 2023 har publicerats pa Vattenfalls hemsida

1:a januari (2023) — Nya priser implementeras i enhet med prislistan

10. Anslutning av nya kunder

Varje ny fjarrvarmekund skall vara [dnsam att ansluta till fjarrvarmenéatet. En anslutningsavgift
till fjarrvarmenétet for foretagskunder berdknas individuellt fér varje enskild anslutning.
Berakningen utgar fran effektbehov och faktisk kostnad for indragning av fjarrvarme med
avdrag for prognostiserad framtida bidrag fran energileveranserna.

For privatkunder erbjuds individuell offert baserad pa den faktiska kostnaden for indragning av
fiarrvarme.
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Prisdialogen

Mellan kunder och fiarrvarmeforetag
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