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Inledning

Prisdialogen &r ett branschsamarbete for provning av prisindring pa fjarrvirme.
Modellen har tagits fram av Riksbyggen, SABO Sveriges Allminnyttiga Bostadsforetag
och Svensk Fjiarrvirme (numera Energiforetagen Sverige). Syftet ir att stirka kundens
stillning, att astadkomma en rimlig, forutséigbar och stabil priséindring pa fjarrvirme
samt att bidra till ett 6kat fortroende for fjarrvirmeleverantorernas prissittning.

Telge Nt vill med ett medlemskap i Prisdialogen underlitta f6r vara kunder genom att
erbjuda mer férutsigbar och stabil prisutveckling samt att genom dialog och 6kad
transparens behalla och stirka det fértroende vi har hos vara kunder.

I detta dokument redovisar vi prisutveckling dels for niringsidkare och
bostadsrittsféreningar (taxa 1-3) och dels fér smahus (Taxa 0-1) f6r perioden 2019-
2021.

Prispolicy

Prisséttningsprincip

Telge Nét har en kostnadsbaserad prisséttning som utgar fran kostnaderna for att
producera och distribuera fjarrvirme. Foretagets resultat skall dels uppfylla det
avkastningskrav som #dgarna har satt upp och dels mojliggora for Telge Nét samt for var
leverantor S6derenergi att underhalla och utveckla anlidggningar och nit for att
sikerstilla langsiktigt 1aga produktions- och distributionskostnader.

Dirtill ska prissdttningen vara konkurrenskraftig. Malet &r att kunden ska uppleva att
trygg, bekvim och miljésmart virme fran Telge Nét dr det mest prisvirda alternativet.

Om de tva ingaende prissittningsprinciperna inte leder till samma prisniva sa ir det
generellt den ldgre nivan som blir viigledande nir en avvigning gors med hinsyn bade
till Telge Niits

bedomda kostnadsutveckling samt till bedomd konkurrenskraftig prisniva i ett lingre
perspektiv.

Pagaende arbete hos TN f6r halla nere kostnader
Telge Nit arbetar strukturerat och langsiktigt med att géra investeringar och

reinvesteringar som blir kostnadsmissigt och leveranssikerhetsmissigt mest optimala
over tid.
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Vi har ett kontinuerligt pagaende arbete med att fa ned returtemperaturerna och
dirmed produktions- och distributionskostnaderna i vart fjarrvirmesystem.

Vi f6ljer kontinuerligt teknikutveckling vad géller bland annat rorforldggning och
komponentval med malet att anvinda de mest kostnadseffektiva metoderna. Aven att
folja utveckling av ny teknik sasom lagtemperaturniit.

Var leverantor Soderenergi arbetar kontinuerligt med att utveckla
produktionsanldggningarna, halla nere kostnader for brinsleinkop samt att optimera
utbytet med fjarrvirmesystemet i Stockholm i syfte att hélla nere kostnaderna. Da
systemet har sa manga anldggningar och dessa anldggningar ofta har olika
utvecklingsmojligheter t.ex. vid val av brinslemix, ger det en stor flexibilitet och
trygghet vad giller att anpassa och utveckla anldggningar utifran forindrade
omvirldsforutsittningar i syfte att halla nere produktionskostnaderna. I vart
leveransavtal med Soderenergi har vi ett upplégg som utgar ifran en
sjdlvkostnadsprincip men samtidigt ger Soderenergi tydliga incitament att halla ned
sina kostnader. De senaste aren har Soderenergi i flera steg lyckats hoja andelen
returflis i kraftvirmeanldggningen till 70 %, vilket innebér ligre produktionskostnader.
Soderenergi har ocksa forbittrat mojligheterna att hantera olika brinslekvaliteter
vilket forbéttrat mojligheterna att optimera rétt branslemix till pannorna. For att
minimera transportkostnaderna kors bland annat en flisbil med 35 % hogre
lastkapacitet &n normalt pa dispens vilket dven &r bra ur miljésynpunkt.

Framat planerar S6derenergi bland annat att reinvestera och uppdatera i panna 1, som
eldas med brinslekross, for att 6ka livsldngd och tillgdnglighet och ddrmed sénka
produktionskostnaderna.

Soderenergi har en riskpolicy for hantering av prisrisker i energiaffiren. Denna policy
hanterar i huvudsak prisrisker som ligger inom ramen for finansiella och
marknadsrisker men dven volymrisker. Hanteringen av prisrisker syftar till att
variationerna i resultatet pa grund av prisférindringar i energiaffiaren, dvs rorliga
energiintdkter minus energikostnader, ska hamna inom givna ramar och dirmed kan
forutségas.

I var egen produktionsanliggning i Jirna arbetar vi aktivt for att optimera driften och
minimera storningar samt maximera anvindandet av de billigaste brinslena.
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Prisutvecklingsmal och langsiktig prisutveckling
Vi arbetar kontinuerligt med att effektivisera verksamheten och halla nere

kostnaderna. Vi tar fram prognoser framat vad giller utveckling av kostnader,
leveransvolymer, alternativkostnader mm for att se mer langsiktiga trender och
ddrmed kunna planera atgirder samt hantera framtida prisutveckling pa ett stabilt och
forutsdgbart sitt.

Vi planerar att inféra en mer kostnadsbaserad prismodell som dr mer rittvis utifran
kundernas respektive uttagsmonster och paverkan pa vara kostnader. Det ger dven en
stabilare ekonomi for foretaget vid fordndrade leveransvolymer och uttagsmonster i
vart kundkollektiv.

Vi kommer under 6verskadlig framtid fortsatt ha en kostnadsbaserad prissittning men
som ocksa har sikerstilld konkurrenskraft som grundkriterium.

Vi jobbar ocksa med att géra var produkt mer konkurrenskraftig genom att utveckla
attraktiva Energitjinster kopplade till fjairrvirmeleveransen, utveckla tekniken samt
att Oppna upp for nya typer av produkter och samarbeten med vara kunder sasom
virmeleveranser till vart nét.

Energieffektivisering och prisstruktur

Den nya prismodell som planeras inféras kommer att vara mer kostnadsriktig och
dirmed bittre spegla de kostnader som Telge Nét har for kapacitet respektive for
energi olika delar av aret. Redan dagens prismodell har en inriktning mot
kostnadsriktighet, men ligger dnda relativt langt ifran den faktiska kostnadsfordelning
for energi- och kapacitetskostnader som foéretaget har.

En kostnadsriktig prismodell ger kunden ritt incitament att energieffektivisera pa
bista sitt bade ur ett ekonomiskt och miljoméssigt perspektiv. Kunderna far
incitament att spara bade energi och effekt. Det ger t.ex. kunden storst incitament att
spara energi vintertid nér produktionen &r dyrare och inte har riktigt lika bra
miljoprestanda som pa sommaren. Om en kund begrinsar sitt effektbehov innebir det
att mindre produktions- och distributionskapacitet tas i ansprak och dirmed en
mindre kapacitetskostnad for Telge Nit samt frigjord kapacitet som kan anvindas till
andra kunder. Forflyttningen mot en mer kostnadsriktig prismodell kommer att

innebira att vissa kunder kommer fa nagot ldgre och vissa kunder far nagot hogre pris
jamfort med dagens prismodell. Infor inférandet av ny prismodell kommer vi att i god
tid kommunicera till varje enskild kund hur den prismodellen utformas, vilket kundens
nya pris blir samt hur kunden kan optimera sin energi- och effektanvindning pa bésta
satt.
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Kostnad for anslutning av nya kunder
Varje ny fjarrvirmeanslutning hanteras utifran en likabehandlingsprincip att den ska

bira sig sjilv ekonomiskt och uppfylla féretagets avkastningskrav for
affirsinvesteringar. Darfor berdknas anslutningsavgiften utifran den individuella
affiren och tidigare anslutna kunder ska inte belastas via fjarrvirmepriset.
Berdkningen utgar fran faktisk kostnad for anslutningen med hénsyn tagen till den
framtida affiren och dess I6pande intiikter och kostnader under avtalstiden 15 ar.
Kunden debiteras vanligtvis inte den fulla kostnaden vid anslutningstillfillet, utan
enbart en viss del och andelen beror frimst pa kundens energi- och effektbehov men
dven pa anslutningskostnadens storlek.

Prisdialogen
Telge Niits prisindringar och prisindringsprognoser samt eventuella forindringar av

prissittningens struktur ska genomforas i en kunddialog och med uppligg enligt
Prisdialogen.

Avkastningskrav
Telge Nit har ett avkastningskrav fran dgarna som baseras pa en Wacc* pa 7,1 % och

som for virme- och kylaffiren uppgar till ett rérelseresultat (EBIT) pa 125 mkr ett
normalar.
*Wacc ir ett avkastningskrav som appliceras pa bolagets marknadsvirde

Prisdndring och prisprognos
Nedanstaende information om prisdndringar for fjirrvirme avser Telge Niits
normalprislista for niringsidkare och bostadsrittsféreningar samt fér smahus.

Pris 2019
Prisnivan 2019 kommer att limnas of6rindrad utifran 2018 ars prisniva.

Prisprognos 2020 och 2021
Malet for 2020 och 2021 dr of6rindrad prisniva bigge aren.
En ny prismodell planeras att inféras 2020, vilket kommer att ge enskilda kunder viss

prisjustering upp eller ned, men totalt sett en for Telge Nit intdktsneutral forflyttning
till ny prismodell. Den nya prisnivan for respektive kund kommer att kommuniceras i
god tid innan nya prismodellen infors.
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Prisstruktur

Normalprislista for néringsidkare och bostadsréttsféreningar

Prislistan bestar av tva komponenter dels ett energipris och dels ett kapacitetspris och
hela prislistan kan ses i bilaga 1.

Energipriset dr indelat i tva perioder med olika prisniva, maj-oktober samt november-
april.

Kapacitetspriset, eller effektavgiften, baseras pa kundens dimensionerande
effektbehov (kW) och priset (kr/kW) ir differentierat utifran storlek pa kundens
effektbehov.

I den nya och mer kostnadsriktiga prismodell som planeras inféras preliminért 2020
kommer troligt energipriset ha tre olika perioder och nivaer 6ver aret. Kapacitetspriset
planeras baseras pa en effektsignatur och utgora en storre del av det totala
fjarrvirmepriset och pa sa sitt biittre spegla Telge Nits kostnader for att halla
kapacitet. Prismodellen planeras ocksa att ha en komponent for att ge kunderna
incitament att forbéttra sina returtemperaturer.

Normalprislista f6r smahus
Normalprislistan fér smahus, dir bade villor och radhus ingar, har dels en fast avgift

och dels en energiavgift som dr samma 6ver aret. I dagslédget planeras ingen forindring
av prismodellen fér smahus.

Beskrivning av prisdndring

Fjarrvirmepriset limnas enligt ovan of6érindrat 2019 och malet fér 2020 och 2021 ar
ocksa oforiandrat pris. Detta baseras pa en kostnadsprognos dir vi bedomer att
foretagets stora kostnadsposter, inklusive leveransen fran S6derenergi, endast kommer
att 6ka i mindre omfattning och att vi ddrmed fortsatt kommer kunna uppfylla vart
avkastningskrav dven framat.

Vi bedoémer sjilva att var prisniva idag dr konkurrenskraftig och att kunderna generellt
upplever var produkt med dess merviarden bekvim, miljosmart samt ekonomiskt och
leveransmissigt trygg som prisvird. Var bedomning framat ar att konkurrenskraften
snarare kommer att stirkas da alternativkostnaden for virmepumpar bedoms 6ka med
en prognos om bade stigande elpris och rintekostnader pa sikt.

Vid storre fordndringar i kostnadsprognosen eller i beddmningen av niva pa
konkurrenskraftigt pris kan malnivaerna 2020 och 2021 behéva dndras i
nistkommande Prisdialog.
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Miljovirdering

Sodertilje och Nykvarn

Till Sodertilje och Nykvarn levererades under 2017 totalt 674 GWh fjérrvirme, anga
samt hetvatten fran var leverantér Soderenergi.

Soderenergi anvinde 99.5 % fornyelsebara och atervunna brénslen for den totala
produktionen av fjarrvirme och el och det langsiktiga malet &r 100 % férnyelsebart.

Sodertidlje
Fornybarel Eldningsolja Képtvirme
7.5% 0,5% 0,5%

Skogsbransle

17,0%
Tridpellets
1,0%

/ Bioolja, tallbeck
Brinslekross (papper, plastoch tra) 0,5%

26,5%

Returflis
46,5%
Miljonyckeltal for leveranserna uppgick 2017 till;
Koldioxid 37,3 g CO2ekv/kWh,lev*

Primérenergifaktor** | 0,06

*varav 3,3 gCO2ekv/kWh for transporter
primirenergi ir energi som inte har omvandlats, t.ex. skog, vind och raolja.
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TelgeNst

Restprodukter har primérenergi nira O eftersom de inte har nagon alternativ
anvindning. Primérenergifaktorn visar hur mycket primérenergi som anvints for att fa
fram 1 enhet omvandlad energi- i vart fall priméirenergiatgang for att producera och
distribuera 1 enhet fjarrvirme.

Jirna

Till Jirna levererades under 2017 22 GWh fjarrvirme samt 22 GWh processanga och
hetvatten till Lantm#nnen Cerealias produktion.

2017 anvindes 99,5 % fornyelsebara brénslen i Jirna Panncentral och malet dr 100 %

fornyelsebart.
. Fornybar el (distribution)
Jarna 3.0% Eldningsolja

Trapellets
7.0%

0,5%

Bioolja
12,5%

Avfallsgas
2,0%

Havreskal
75,0%

- Prisdialogen ol11



_,

Miljonyckeltal for dessa leveranser uppgick 2017 till;

Koldioxid 12 g CO2ekv/kWh,lev*

Primérenergifaktor** | 0,07

*varav 8 gCO2ekv/kWh for transporter

“*primérenergi ir energi som inte har omvandlats, t.ex. skog, vind och raolja.
Restprodukter har primérenergi nira 0 eftersom de inte har nagon alternativ
anviandning. Primérenergifaktorn visar hur mycket priméarenergi som anvénts for att fa
fram 1 enhet omvandlad energi- i vart fall primérenergiatgang for att producera och
distribuera 1 enhet fjarrvirme.

Kunddialog
Telge Nit soker medlemskap i Prisdialogen for forsta gangen under 2018 och haller
samradsprocess enligt Prisdialogens riktlinjer.

Maj

Kombinerat informationsmote och inledande mote med syfte att ligga grunden for en
konstruktiv dialog och ge kunderna kunskap om leverantorens verksamhet och
prissittning samt ge leverantoéren kunskap om kundernas verksamhet och
forutsittningar.

Juni
Samradsmote med syfte att ge kunderna moéjlighet att limna synpunkter pa
leverantorens forslag till prisdndringsmodell.

Augusti
Avslutande samradsmote med syfte att ge kunderna méjlighet att limna synpunkter pa
leverantérens omarbetade prisindringsmodell.

September
Ansokan om medlemskap i Prisdialogen skickas till kansliet senast 15:e september.

September/oktober

Telge Nit tar slutgiltigt beslut om pris 2019.

Ansokan behandlas i Prisdialogens styrelse och beslut tas om Telge Nét ska beviljas
medlemskap.
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Oktober
Information till kunder om pris fran 1/1 2019.
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