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1. Inledning

Prisandringsmodellen beskriver hur Vattenfall AB satter fjarrvarmepriserna for respektive ort
och &r en konkretisering av Vattenfalls prispolicy. Dokumentet har tagits fram inom ramen for
Prisdialogen dar kunder givits mojlighet att paverka dess innehall.

2. Prissattningspolicy for fjarrvarme

Inledning

Prissattningspolicyns syfte ar att skapa forstaelse och férutsagbarhet géllande fijarrvarmens
prissattning for Vattenfalls kunder!. Dess mal ar att varda kundens fortroende och bygga
kundrelationer genom langsiktiga prisstrategier. Prissattningen ar vardebaserad, dvs
fiarrvarmen ska vara konkurrenskraftig sett till pris och beaktat de mervarden den har for vara
kunder:

«  Enkelhet. En jamn och behaglig inomhustemperatur med obegréansad tillgang till
varme och varmvatten. Fri fran kemikalier, buller, lukt eller sotning. Utrymmessnal
och kunden behdver ingen egen ackumulering av varmvatten.

»  Sékerhet. En driftséker leverans av varme som kunderna kan k&nna sig trygga med.
Vi tar ansvar for kundens varmebehov och arbetar 24 timmar om dygnet, 365 dagar
om aret for att kunden ska fa en saker leverans.

«  Hallbart. Fjarrvarmen &r viktig for en mer hallbar miljé. Genom att till stor del
anvanda restprodukter fran samhallet bidrar den till minskade koldioxidutslapp. Flera
av vara anlaggningar producerar bade fjarrvarme och el, de ar sa kallade
kraftvarmeverk vilket ar ett resurseffektivt sétt att producera energi.

Policyn bestar av principer och prisstruktur som ligger till grund for vart prissattningsarbete.
Policyn &r offentlig och revideras vid behov av Vattenfall Varme Sveriges ledningsgrupp.
Prisandringar kommuniceras senast tva manader fére den tidpunkt prisandringen skall bérja
galla i enlighet med Fjarrvarmelagen (2008:263) 188 - Fjarrvarmeforetags
underrattelseskyldighet.

Prispolicyn omfattar prissattningen bade for foretagskunder och privatkunder enligt
standardprislista
Prispolicyns omfattning

Standardprislista (per nat)
Foretag -
Ovriga priser (tillaggsprodukter)

Privat Privatkundsprislista (per nat)

Fjarrvarme

1De av Vattenfall delagda bolagen Gotlands Energi samt VB Energi omdattas ej av denna prispolicy
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Bakgrund

Var prissattning beaktar kundens 6nskemal att fjarrvarmens prisstruktur och prisniva generellt
skall bemdta kundens uppvarmningsalternativ med konkurrenskraftiga priser och erbjuda
incitament till energieffektivisering. Vardebaserad prissattning innebar att fijarrvarmepriset skall
spegla produktens varde for kunden, sdsom ekonomiska, komfort- och miljévarden.

Andra uppvarmningsalternativ kan kosta valdigt mycket olika for olika kunder beroende pa
deras individuella forutsattningar. Vattenfalls standarsprislista &r daremot densamma for alla
kunder i samma nat, vilket medfor att malsattningen om ett konkurrenskraftigt pris baseras pa
olika former av typfall och genomsnittsbetraktelser.

Prispolicy
Malet ar att prispolicyn skall vara tydlig, transparent och vardebaserad, d.v.s. konkurrenskraftig

jamfort med de alternativ som finns pa marknaden. Prispolicyn ar en avvagning mellan tva
kriterier, vilka tar hansyn till sdval kunden som varmemarknaden:

« Konkurrenskraftig: Priset pa fiarrvarme skall vara konkurrenskraftigt mot andra
uppvarmningsalternativ och skall dessutom beakta de mervarden som finns: enkelhet,
sékerhet och hallbarhet.

« Langsiktighet: Syftet ar att erbjuda forutsagbarhet i prissattningen utan kraftiga
svangningar. Detta innebar i praktiken att fijarrvarmepriset ett enskilt ar kan avvika nagot
uppat eller nedat jamfort med alternativen men 6ver tid skall alltid fjarrvarmepriset vara
konkurrenskraftigt.

Vid priséandringar foljer vi Fjarrvarmelagen, Prisdialogens riktlinjer och Energiféretagen
Sveriges rekommendationer:

 Prisandringar genomfors normalt bara en gang per ar och da vid arsskiften. Vattenfall
skall vid prisandringar ta hansyn till kundernas planeringshorisont och budgetprocess.

» Priséndringar ska aldrig ske retroaktivt.

+ Vattenfall skall avisera kunderna skriftligt om den planerade férandringen med en moti-
vering minst tvd manader innan andringen avses trada i kraft.
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Prissattningsprinciper
Vara prissattningsprinciper ar: alternativprissattning, likabehandling, transparens och
langsiktighet.

Alternativprissattning: Vattenfalls fjarrvarmepris skall vara konkurrenskraftigt mot andra
uppvarmningsalternativ beaktat de mervarden som produkten innehaller.

Likabehandling: alla vara kunder har ratt att erhalla ett likvardigt pris for en likvardig produkt,
det vill sdga kunder som inte har mgjlighet till alternativa uppvarmningsformer har nytta av
samma konkurrenssituation som andra kunder har. Avvikelse fran likabehandlingsprincipen
beskrivs under avsnitt Prismodell for foretag, féreningar och organisationer.

Transparens: alla vara kunder och andra intressenter har tillgang till information om principer
och priser for fjarrvarmeleverans. Informationen visas pa Vattenfalls hemsida.

Saledes publiceras pa hemsidan (1) en publik version av prissattningspolicyn, (2) en prislista
per néat och (3) dokument enligt Prisdialogens riktlinjer.

Langsiktighet: priserna skall vara stabila i ett langre perspektiv utan stora hopp fran ett ar till ett
annat. Detta innebar i praktiken att fjarrvarmepriset ett enskilt ar kan avvika nagot uppat eller
nedat jamfort med alternativen men over tid skall alltid fjarrvarmepriset vara konkurrenskraftigt.

Ovan namnda principer borgar for att vara kunder skall erhdlla ett konkurrenskraftigt
fjarrvarmepris med en férutsagbar prisutveckling.

Prisjustering

Prisjusteringar galler fran 1 januari for samtliga av Vattenfalls fjarrvarmekunder. Den
kommunicerade prisjusteringen ar ett genomsnitt for hela kundkollektivet pa respektive nat och
avser inte faktiskt utfall for varje enskild kund.

Prisdialogen

Vattenfall deltar sedan flera ar i Prisdialogen. Prisdialogen &r ett branschsamarbete for
prévning av prisandring pa fjarrvarme. Syftet ar att starka kundens stallning, att astadkomma
en rimlig, forutsagbar och stabil prisandring pa fjarrvarme samt att bidra till ett 6kat fortroende
for fjarrvarmeleverantorernas prisséattning. Dari ligger ocksa att sakerstalla att vi foljer var egen
prispolicy nar vi prissatter vara produkter.

+  Fjarrvarmeleverantdrer som ar med i Prisdialogen foljer Prisdialogens regler och
arbetsmetoder

* En 6ppen dialog mellan fjarrvarmeleverantér och kunder om prisdndringar
* Insyn i fjarrvarmeleverantdrens prissattning och prisandringar
«  Langsiktighet och stabilitet i prisandringarna
Inom Prisdialogen presenterar vi ocksa jamforelse mellan prisnivan pa fjarrvarme och
bergvarme for att pa ett transparent satt stétta kundernas bedémning av fjarrvarmens

konkurrenskraft. Sammanfattande material fran respektive orts dialogmaten finns tillgangligt pa
hemsidan.
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3. Prisandring och prisprognos - Vanersborg

| tabellerna nedan finns normalprislistan fér 2018 samt den procentuella férandringen jamfort
med féregaende ar for respektive kategori.

Priser 2018 - Foretag, foreningar och organisationer Vinersborg

Normalprislista for foretag, féreningar och organisationer (exkl. moms)

Priskomponent Pris 2018

Effekt
- abonnerad effekt 850 kr/kW, ar
- Overtrassering 1 700 kr/kwW
Energi
- sommar 224 kr/MWh
- var/host 356 kr/MWh
- vinter 509 kr/MWh
Volymrabatt

250 — 1249 MWh/ar - 5 kr/MWh
1250 — 2499 MWh/ar -10 kr/MWh
2500 — 4999 MWh/ar -20 kr/MWh
5000 — 7499 MWh/ar -25 kr/MWh
7500 — MWh/ar -30 kr/MWh
Flode
- avser flode battre/samre &n genomsnitt 4 kr/m3
Ovrigt
- industriavdrag - 50 kr/MWh

Priserna for foretagskunder i Vanersborg forblir oférandrade under 2018. For foretagskunder
med forbrukning 6ver 2 500 MWh/ar sanks priset genom en tkad volymrabatt.

Priser 2018 - privatkunder

Normalprislista for privatkunder (inkl. moms)

Fast avgift

- kostnad per ar 3 469 kr, ar
Forbrukningsavgift

- energiférbrukning 789 kr/MWh

Priserna for privatkunder i Vanersborg forblir oférandrade under 2018.
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Prognos 2019 - 2020 samt horisont
Prisprognos for 2019-2020 inklusive horisont.

Véanersborg 0.00% 1.00% 1.00% 1.50%

Uppfyllnadsgrad foregaende ars prognos

Foretag: Utfallet blev enligt foregaende ars prognos dvs 0% i prisjustering.
Privat: Utfallet (0%) i verklig prisjustering vilket lagre an féregaende ars prognos (0,5%).

4. Prismodell for foretag, foreningar och organisationer

Standardprislistan

Den 1 januari 2016 infordes en ny prismodell for foretag, féreningar och organisationer pa
samtliga Vattenfalls fjarrvarmenat. For varje ort finns en standardprislista for féretag som
forutom sjalva fjarrvarmepriserna ocksa innehaller allmanna avtalsvillkor.

Standardprislistan erbjuds till alla foretagskunder per nét och eventuella avsteg, till exempel i
form av rabatter, tillAmpas endast om de ar motiverade av leveransomfattning, leveranskvalitet
eller motprestationer.

Standardprislistans struktur skall ge kunden incitament till energieffektivisering och spegla
miljonytta/resurseffektivitet. Standardprislistan bestar av (1) en effektdel som representerar ca
40 % for en genomsnittskund, (2) en energianvandningsdel som representerar ca 60% for en
genomsnittskund, (3) en flodespremie/-avgift och (4) volymrabatt. Kunderna kan paverka
utfallet i samtliga delar i prissattningen; for energidelen och flodespremien mérks
besparingsatgarder samtidigt som atgarden utfors. For effektdelen trader besparingen in under
nastféljande period néar effektbehovet revideras.

Figur 1 — Viktning av respektive komponent fér genomsnittskund

Prisstruktur Standardprislista (Féretag)
schematisk

Kr/MWh

Effekt Energi Flodespremie
inkl volymrabatt
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Effektavgift: Vattenfall rekommenderar en [amplig effekt for varje fiarrvérmeanlaggning
baserad pa fastighetens dygnsmedelseffektbehov enligt dess historiska effektanvandning.
Effektpriset multiplicerat med den rekommenderade effekten ger kundens totala arskostnad for
effektdelen. Effektavgiften fordelas 6ver det kommande arets manader utifran antalet dagar i
manaden. Om kunden s& dnskar kan denne pa egen hand vélja sin rekommenderade effekt
men |6per da risken att betala en dvertrasseringsavgift for de tidpunkter da effekten 6verskrids.
Efter ett 6veruttag kommer den nya abonnerade effekten att vara kvar pa den niva 6veruttaget
skedde pa.

Energiavgift: Energiavgiften berdknas genom att multiplicera priset med energianvandningen.
Priset ar indelat i tre s&songer:

* Vinter (januari-mars, december)
+ Var/host (april, oktober—november)
*  Sommar (maj—september)

Flodespremie/-avgift: tillAmpas under perioden oktober till april genom en jamforelse av hur
val avkylningen fungerar i fjarrvarmecentralerna dar ett medelvarde for orten rdknas ut. Vid
lagre flode &n medelvardet aterbetalas en premie for nuvarande pa 4 kr/m3. Vid hogre flode
utgar en avgift pa 4 kr/m3 for den del som éverstiger medelvardet.

Volymrabatt: baserat pa fastighetens energianvandning uppmatt under 12 kalendermanader
(narmast foregaende period 1 maj—30 april). Volymrabatten tillampas per anlaggning och
bestar av ett prisavdrag per kopt MWh under perioderna januari—april och oktober—december.

Vattenfall utfor arligen en effektrevidering for samtliga fiarrvarmeanlaggningar och
kommunicerar rekommenderad effekt via brev till kunderna. Pa Vattenfalls hemsida finns ett
verktyg for att uppskatta varmekostnaden.

All priskommunikation laggs upp pa Vattenfalls hemsida enligt Prisdialogens riktlinjer.

Ovriga priser
Forutom standardprislistan finns som tillaggstjanst for kunder i Uppsala att fa sin fjarrvarme

helt koldioxidneutral. P& Vattenfalls vriga orter ar fjarrvarmen i praktiken redan
koldioxidneutral.

Kunder som bedriver industriell verksamhet enligt Skatteverkets definition kan fa en reducering
av energipriset.

| syfte att erbjuda varmeprodukter som speglar kundens behov, utvecklar och testar vi
produkter och tjanster till olika segment. Dessa testprodukter kan efter utvardering eventuellt
lanseras som nya produkter.
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Specialavtal

Vattenfall kan erbjuda avtal som avviker fran standardprislistan under forutsattning att dessa
avtal innebar en affarsldsning eller samarbete som ger Vattenfall en affarsvinst eller
kostnadsbesparing som gynnar hela kundkollektivet. Specialavtal tillampas endast om de &ar
motiverade av leveransomfattning, leveranskvalitet eller en motprestation fran kundens sida.
Specialavtal kan motiveras med hansyn till framfor allt:

«  Andrade leveransgarantier
*  Leveranser som anpassas till Vattenfalls behov

« Leveransstorlek med betydande inverkan pa Vattenfalls verksamhet, till exempel
kostnadsbesparingar och/eller riskminimering

« Att kunden accepterar andra losningar i tex kulverttyp an Vattenfalls standardldsning
som medfér kostnadsbesparingar for Vattenfall

«  Att kunden tillhandahaller eget distributionsnat och/eller egen anlaggning for
spetsproduktion

* Attt kunden medverkar i Vattenfalls utveckling av nya affarer

Dessa leveranser forhandlas och avtalas separat och det slutgiltiga priset baseras pa

+ Attalla avvikelser som resulterar i ett specialavtal kan analyseras och véarderas
individuellt utifran objektiva och kvantifierbara utgangspunkter

« Attallatillagg eller avdrag fran standardprislistan skall grundas pa en rimlig
fordelning av varden mellan parterna, det vill sdga Vattenfall och kunden

Alla avvikelser skall dokumenteras och folja rutiner for intern kontroll.
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5. Prismodell for privatkunder

Vattenfall erbjuder sina privatkunder en prislista vars prisniva bestams enligt principerna i
denna prispolicy under kapitel 2. Prislistan bestar av tva priskomponenter (1) en arsavgift som
faktureras manadsvis och (2) en energidel som berdknas genom att energipriset multipliceras
med energiférbrukningen.

Figur 2 — Viktning av respektive komponent fér genomsnittskund

Prisstruktur Privatkunder

schematisk
Kr/Mwh

e

Fastavgift Energi

Prisjusteringar galler fran 1 januari och for samtliga kunder som har Vattenfalls fjarrvarme.
Prisjusteringar ar genomsnittliga och avser inte faktiskt utfall fér en enskild kund.

10
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6. Beskrivning av prisandringen

Prisandringen ar som tidigare beskrivits en avvagning mellan prispolicyns tva kriterier. |
foljande avsnitt beskrivs hur prispolicyn inverkat pA kommande priséndring.

Kalkylférutsattning
| jamforelse mellan prisnivan pa fjarrvarme och bergvarme (varmepump) har féljande
antaganden gjorts:

Inflation Enligt Konjunkturinstitutet

WACC 3% och 6%

Elpriser Fast 5-ars kontrakt fran Vattenfall, darefter inflation
Elnatspriser 5% okning arligen 2018-2019, darefter inflation

(berakningsforutsattningar enligt VF Varme, inga uppgifter
lamnade av VF Eldistribution)

Livslangd 25 ar, tillkommande reinvestering om 100 KSEK (lokal), 50
KSEK (flerbostadshus), 20 KSEK (villa) for forsakring under
livslangd (avser VP)

cop 3.1

DoU 1.5%

Fjarrvarmepris 2018-2020 enligt prisdialog, darefter VF scenario
KonKkurrenskraft

Priset pa fjarrvarme skall vara konkurrenskraftigt mot andra uppvarmningsalternativ och skall
dessutom beakta de mervarden som finns; enkelhet, sdkerhet och hallbarhet. Priset skall
saledes vara vardebaserat och spegla produktens varde for vara kunder.

Nyforsaljning ar rimligen en bra sammanvagning mellan dessa faktorer och givet detta
beddmer Vattenfall att fjarrvarmen i Vanersborg ar konkurrenskraftig. Priset ar dock en viktig
faktor som Vattenfall foljer noggrant i stravan att behalla konkurrenskraften. Givet hur
energimarknaderna utvecklats de senaste aren har denna konkurrens blivit hardare. | figur 3
nedan har Vattenfall analyserat nuvardeskostnaden fér bergvarme med elspets som det
alternativa uppvarmningssattet under en livscykel. Denna visar att bergvarme blivit en allt
tuffare konkurrent i takt med att elpriser och marknadsrantor fallit.
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En avgorande och viktigt parameter for alternativkostnadsberakningen ar kalkylrantan
(WACC). For att spegla kundens alternativ och den risk som férknippas med en investering har
Vattenfall valt att redovisa tva alternativ for kalkylranta — ett med 3% WACC och ett med 6%
WACC.

Figur 3 — Livscykelkostnader for alternativa uppvarmningssatt i typiskt flerbostadshus i

Véanersborg
3,000,000 - T @
| l Kapitalkostnad
I ozu
2,500,000 H
| +9% | +2% } Effektkostnad
[ | Energikostnad
2,000,000 -

1,500,000
1,000,000

THTH

500,000

Fjarrvarme  Fjarrvarme Bergvarme+ Fjarrvarme  Fjarrvarme Bergvarme+
befintlig, 3% nyinstallation, Elspets, 3% befintlig, 6% nyinstallation, Elspets, 6%

3% 6%
Fastighetstyp: Flerbostadshus, volym 193 MWh/ar, effektbehov enligt Nils Holgersson.

Jamforelsen ar gjord for ett sa kallat Nils Holgersson-hus, dvs ett flerbostadshus pa 1 000 kvm
fordelat pa 15 lagenheter och ett total varmebehov om 193 MWh per ar. For alternativet
bergvarme med elspets har féljande viktiga antaganden gjorts: investeringskostnad 18 000
kr/kW, verkningsgrad (COP) 3.1 och kalkylrantan 3% och 6%. Alternativkostnadsberékningen
visar att fiarrvarme ar ett konkurrenskraftigt alternativ for bada kalkylrantealternativen.

12
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Nar samma jamforelse gors for en kommersiell lokal med ett arsenergibehov om 1 000 MWh
blir det &an hardare konkurrens (Figur 4 nedan), vilket framst beror pa att lokaler vanligtvis har
ett spetsigare effektuttag.

Figur 4 — Livscykelkostnader for alternativa uppvarmningssatt i typisk lokal i Vanersborg.

16,000,000 -
| @ T @ * Kapitalkostnad
14,000,000 - M p:u
+8‘V Effektkostnad
12,000,000 - > %
- Energikostnad
10,000,000 -
8,000,000 ~
6,000,000 - -
4,000,000 ~
2,000,000 H~ .
O . e I e mam ___ a
Fjarrvarme Bergvarme+  Fjarrvarme Bergvarme+
befintlig, 3% Elspets, 3%  befintlig, 6% Elspets, 6%

Fastighetstyp: Offentlig lokal, volym 1000 MWh/ar, effekt 316 kW

| jamforelserna for en offentlig lokal ar de grundlaggande antagandena densamma som for
flerbostadshus foérutom lokalens anvandning och storlek.

Enkelhet, sakerhet och hallbarhet ar parametrar som &r viktiga nar man bedémer olika
alternativs konkurrenskraft. Sammanfattningsvis kan sagas att fjarrvarmen bedéms vara
fortsatt konkurrenskraftig, men att Vattenfall noterar en trend av hardare konkurrens fran
bergvarmepumpar.

Detta visar sig vara fallet aven nar en jamforelse gors for villasegmentet, se figur 5.

13
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Figur 5 — Livscykelkostnader for alternativa uppvarmningssatt i typiskt smahus
Véanersborg

500,000 -

450,000 - Kapitalkostnad

400,000 A _— —_— - D&U
Fast avgift

350,000 -
} I cnergi

300,000 A
250,000 -
200,000 A
150,000 -
100,000 ~

50,000 -

0 .
Fjarrvarme befintlig, 3% Fjarrvarme Bergvarme+Elspets, 3%
nyinstallation, 3%

Fastighetstyp: Villa, volym 20 MWh/ar

Jamforelsen ar gjord for ett smahus med ett total varmebehov om 20 MWh per ar. For
alternativet bergvarme med elspets har féljande viktiga antaganden gjorts:
investeringskostnad 24 000 kr/kW, verkningsgrad (COP) 3.1 och kalkylrantan 3%. Aven har
star sig fjarrvarmealternativet val i konkurrensen.

Langsiktighet

Syftet med denna princip &r att erbjuda en forutsagbarhet i prissattningen utan kraftiga
svangningar. Detta innebar i praktiken att fjarrvarmepriset ett enskilt &r kan avvika nagot uppat
eller nedat jamfort med alternativen men over tid skall alltid fjarrvarmepriset vara
konkurrenskraftigt.

Typiska yttre faktorer som paverkar konkurrenssituationen ar svangningar pa el- och
rantemarknaden.

14
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Figur 6 nedan illustrerar den genomsnittliga totala prisjusteringen fér samtliga kundkategorier
mellan 2009-2017 och visar pa en efterstravansvard jamnhet i prisjusteringarna.

Figur 6 — Historisk prisutveckling for fjarrvarmen i Vanersborg

Prisutveckling Vanersborg

10% -
9% - =&—Prisutveckling %
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,0% 0,0% 0,0%
0% T T T T T T T T ’ T ’ 1
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7. Miljovardering
Miljéredovisningen for Vanersborg finns som pdf pa: https://www.vattenfall.se/fjarrvarme/orter/.

8. Framtida utvecklingsprojekt produktion och distribution

Vattenfall Varme i Vanersborg deltar aktivt i projektet Energisamarbete Vast. Samarbetet
innebér att Vattenfall och Trollhattans Energis fjarrvarmenat knyts samman med en gemensam
agd ledning. En ackumulator byggs aven vid Vargdn Alloys Industri i Vargon.

Genom att skapa ett energisamarbete med Trollhattans Energi och knyta samman
fijarrvarmenaten okar spillvarmeutnyttjandet och samtidigt skapas ett alternativ om spillvarmen
upphor. Sammankopplingen kommer dessutom innebéara tkad flexibilitet i produktionen och
O6kade sammanlagda produktionsresurser. Ledningen beraknas vara i drift hdsten 2017.

15
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9. Arets Prisdialog

For att ocksa kunna spara pa métesdeltagarnas vardefulla tid inleddes prisdialogen med ett
introduktionsmdéte kombinerat med det forsta samradsmotet. Syftet med métet var att ar att
sakerstalla att Vattenfalls prisséttning gors enligt prispolicyn.

Utkastet till priséandringsmodell, som distribuerades senast en vecka innan motet,
presenterades samt diskuterades i vilken grad den uppfyller prispolicyn. Prisandring fér 2018
samt prognos for prisandring 2019-2020 presenterades ocksa. | samband med Prisdialogen
presenterade Vattenfall ocksa hur foretaget ser pa framtidens energilandskap och utveckling
av produkter och tjanster.

10. Anslutning av nya kunder

Varje ny fjarrvdrmekund skall vara I6nsam att ansluta till fiarrvadrmenéatet. En anslutningsavgift
till fjarrvéarmenatet for foretagskunder beréknas individuellt for varje enskild anslutning. Be-
rakningen utgar fran effektbehov och faktisk kostnad for indragning av fjarrvarme med avdrag
for prognostiserad framtida bidrag fran energileveranserna.

For privatkunder tillampas en fast anslutningsavgift pa 45 000 kr inklusive momes. |
anslutningspriset ingar fjiarrvarmeledning fran gatan fram till husvagg, dock max 25 meter. En
kostnad pa 2 000 kr tillkommer for varje meter som Gverstiger 25 meter. Med reservation for att
anslutningen ar teknisk mojlig pa respektive ort. Kunden bekostar varmevaxlaren sjalv.
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