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VanerEnergis prisandringsmodell 2021-2023
avseende fjarrvarmens normalprislista for kunder i
Mariestad och Toreboda
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Inledning

VéanerEnergi ska verka for att fjarrvarmesystemen i Mariestads och Téreboda kommuner ar hallbara
energisystem utifran ekonomiska, sociala och miljomassiga aspekter. VanerEnergi ska genom aktiv
samverkan med sina kunder verka for energieffektivitet bade vad galler anvandning och produktion
av fjarrvarme.

| denna prisandringsmodell enligt Prisdialogen, dar VanerEnergi ar medlem sedan 2020, vill vi beratta
pa vilka grunder som fjarrvarmepriset satts i normalprislistan for bade foretagskunder och
smahuskunder. Modellen redovisar ocksa priset for 2021 samt en prognos for aren 2022—-2023.

Syftet med att vara medlem i Prisdialogen ar att stdrka vara kunders stéllning genom att aktivt vara
delaktig i prissattningen och att samtidigt bidra till ett 6kat fortroende for VanerEnergis prissattning.

Sedan 2020 tillampar vi en gemensam prismodell i Mariestad och Téreboda. Fran och med arets
prisdialog kommer dven smahuskunder att involveras i prisdialogen.

Prispolicy

Prissdittningsprincip

Var prissattning ska i huvudsak vara kostnadsbaserad. Detta innebar att priserna justeras sa att
intakterna blir tillrackligt stora for att tacka de kostnader vi har for att leverera fjarrvarme med hog
leveranssidkerhet och lag miljopaverkan. Intdkterna ska dven ge en skalig avkastning som i huvudsak
aterinvesteras i bolaget. Langsiktigt bor avkastningen vara ca 10% av den totala omsattningen.

Héansyn ska dven tas till konkurrerande uppvarmningsalternativ pa den lokala virmemarknaden. De
konkurrerande alternativen utgor ett naturligt tak for prissattningen.

Var malsattning ar dessutom att VanerEnergis genomsnittliga fjarrvarmepris i Mariestad alltid ska
vara lagre an riksgenomsnittet enligt den arliga Nils Holgersson undersékningen.

Pdagdende arbeten for en stabil kostnadsutveckling

En stabil kostnadsutveckling staller krav pa langsiktiga samarbeten med alla vara leverantorer och i
forsta hand var huvudsakliga leverant6r av varme i Mariestad, Katrinefors Kraftvarme AB, KKAB samt
vara bransleleverantorer och driftoperatorer till produktionsanlaggningen i Téreboda.

KKAB dgs av VanerEnergi AB och skogskoncernen Metsa Tissue AB med 50% dgarandel vardera.
VanerEnergi innehar halften av styrelseposterna i KKAB och har darmed majlighet att paverka den
langsiktiga kostnadsutvecklingen i detta bolag. KKAB:s prissattning mot VanerEnergi och Metsa
Tissue ar helt kostnadsbaserad och nagon vinst ska inte tas ut i detta bolag. Metsa Tissue har langt
framskridna planer pa att utdka verksamheten i Mariestad, vilket skulle innebéra betydligt storre
leveransvolymer av anga fran KKAB. KKAB bor kunna klara av leveransdkningen med endast relativt
sma investeringsmedel, vilket langsiktigt borde paverka prissattningen mot oss i positiv inriktning.

Genom att I6pande anpassa och utveckla KKAB och de egna produktionsanldggningarna i Téreboda
och Lyrestad tryggar vi den langsiktiga kostnadsutvecklingen. Detta gors dels genom att optimera
anlaggningarna med hansyn till tillgangliga branslen och utveckling av branslepriser, dels genom hog
tillganglighet och stabil drift.

Vi foljer kontinuerligt upp returtemperaturerna i ndten och arbetar aktivt for att sanka dessa. Pa sa
vis kan vi minska kostnaderna for distributionsforluster och 6ka andelen produktion fran
rokgaskondenseringsvarme, som kan produceras utan 6kade branslekostnader.



Under fjolaret installerades en ORC-turbin vid var produktionsanlaggning i Toreboda. | denna
produceras el fran hetvatten. | och med denna installation har vi sankt var elférbrukning i
anlaggningen med ca 40% och kommer pa arsbasis att producera ca 265 MWh. Vid var anlaggning i
Lyrestad har vi installerat solceller pa taket till vart bréansleférrad och kommer har att producera ca
50 MWh/ar, vilket dr ungefar vad denna anlaggning forbrukar i elenergi per ar.

Prisutvecklingsmal och Iangsiktig prisutveckling

Fjarrvarme ska vara det sjalvklara valet vid val av uppvarmningssystem for saval befintliga som
nyuppférda byggnader dar fjarrvarmen finns utbyggd. Detta stéller krav pa att fjarrvarmepriset inte
okar mer dn konkurrerande uppvarmningsalternativ pa den lokala virmemarknaden. For att uppna
denna malsattning kravs en standig éversyn av vara kostnader, vilket exempelvis innefattar
arbetsmetoder, teknikutveckling, organisation och samarbeten med externa och interna intressenter.

Den langsiktiga prisutvecklingen liksom prisstruktur ska vara rimlig, forutsagbar och stabil.

Effektivisering och prisstruktur

Forutom att intakterna ska svara till vara kostnader ska prismodellen ge kunderna ekonomiska
incitament till effektiviseringsatgarder som ar riktiga ur ett miljomassigt systemperspektiv, ndgot som
den befintliga prisstrukturen bedoéms ge.

Kostnaden for anslutning av nya kunder

Fjarrvarmeverksamheten i VanerEnergi bedrivs pa affarsmassig grund, vilket innebar att en
investeringskalkyl tas fram for varje ny presumtiv kund innan en offert stalls ut. Var policy ar att en
ny kund inte ska belasta det 6vriga kollektivet.

Prisdialogen
Prisdandringar och férandring av prisstruktur ska genomforas i en kunddialog.

Prisandring och prisprognos

Prisprognos

Fjarrvarmepriset i Mariestad har under perioden 2015-2019 6kat med i genomsnitt 1,5 % for
perioden som helhet. Infér 2020 6kade priset for fjarrvarme i Mariestad med 2,6% fran 2019 ars
prisniva.

Fjarrvarmepriset i Toreboda har under perioden 2015-2019 varit oférdandrat. Infor 2020 inférdes en
gemensam prismodell foér bade Téreboda och Mariestad. For vara kunder i Téreboda innebar det att
priset 6kade med ca 0,5% (genomsnitt for hela kundstocken).

Infor 2021 behover samtliga komponenter i prismodellen 6ka med 3%, vilket vi beskriver grunden till
under rubriken ”"Beskrivning av prisdandring” senare i detta dokument.

Baserat pa de forutsattningar som fér ndrvarande gar att 6verblicka sa bedomer vi att det
genomsnittliga priset for fjarrvarme i vara nat behéver hojas 2—3% per ar for aren 2022 och 2023.

Prismodell

VéanerEnergis prismodell for foretag aterfinns i bilaga 1 och prismodellen for smahus i bilaga 2.
Samtliga i prismodellen ingdende komponenter 6kar med 3% jamfért med 2020 ars prismodell.



Prisstruktur

Fjarrvarmepriset i prismodellen foér foretag ar indelad i fyra prisgrupper efter uppmatt effekt. Varje
grupp bestar av fyra delar, energiférbrukning, effekt, flode och en eventuell fast avgift. Modellen ar
utformad for att vara rattvis, matbar och att ge incitament till effektiviseringar som pa sikt ska leda
till minskade produktionskostnader.

VéanerEnergi inférde i dialog med vara kunder en ny prismodell fran och med 2018. Den nya
prismodellen innebar att effektdelen i prismodellen mats istallet for att berdknas. Den nya
prismodellen far dessutom ett snabbare genomslag i kundens kostnader vid en effektivisering an den
tidigare, som gav fullt genomslag efter ca 2 ar.

Energi

Energiforbrukningen mats i kundens anlaggning och avlases normalt en gang per timma eller i vissa
fall en gang per dygn. Denna visar hur mycket varme som kopts. Priset ska spegla produktions-
kostnaderna for de olika sdsongerna. En minskning av energiférbrukningen ger en direkt
kostnadsminskning for kunden. Eftersom priset &r differentierat efter sdsong sa ger en
energibesparing vintertid, da vdrmen ar dyrare att producera, en betydligt stérre kostnadsbesparing
for kunden dn under sommaren da det finns ett overskott av varme fran KKAB.

Effekt

Effekt &r energi per tidsenhet och visar pa vilket satt vairmen anvands. Effektuttaget avgor vilka
produktionsenheter som behdver vara i drift vid varje tillfalle. Vid ett hogt effektuttag maste dyra
och miljomaéssigt samre produktionsenheter som t. ex oljepannor sattas in medan det vid ett lagt ar
tillrackligt med basproduktionsenheterna som eldas med biobrénslen. Ett jamnt och lagt effektuttag
bor darfor kosta mindre dn ett ojamnt med hoga effekttoppar.

Effekten ar dven det matt som bestammer vilken dimension pa fjarrvarmeledningen som erfordras
for att forsorja varje kundanlaggning.

Den prisgrundande debiteringseffekten i prismodellen baseras pa effektsignaturen for varje
kundanlaggning och avlases vid den dimensionerande utetemperaturen (DVUT3), vilken erhalls fran
SMHI, och &r -13,5 °C i Mariestad och -14,1 °Ci Téreboda. Dygnsmedelseffekt som ligger till grund
for berdkningen avlases mandag-fredag under perioden januari-mars ndrmast foregaende ar.

Flode

Flodet 6ver anlaggningen visar hur val en fjarrvarmeanlaggning tillgodogor sig den varme som skickas
till den. En lag returtemperatur innebar ett Iagt flode vilket leder till att virme kan produceras till en
lagre kostnad, vilket pa sikt ger en gynnsammare kostnadsutveckling for alla parter.

Fast avgift

Den fasta delen i prismodellen baseras pa uppmatt effekt och ar till for att fa en mjuk 6vergang
mellan de olika prisgrupperna i priskonstruktionen.

Avgifterna for effekt och fast avgift faktureras jamnt fordelade 6ver aret medan avgifterna for energi
och flode faktureras efter verklig avlast forbrukning under foregdende manad.

Den nuvarande prismodellen har varit i drift sedan 2018 och vad vi kan se efter de forsta tva aren sa
har modellen fungerat val och uppfyller de syften som vi ville uppna. Fér narvarande finns inga
planer pa att andra modellen men vi kommer dven fortsattningsvis att utvardera den i dialog med
vara kunder.



Fjarrvarmepriset i prismodellen for smahuskunder bestar endast av en fast avgift samt en
energiavgift som varierar mellan de olika sdsongerna.

Beskrivning av prisandring
Da VéanerEnergi tillampar en i huvudsak kostnadsbaserad prissattning sa ar det vara férvantade
kostnader och intakter som i hog grad styr fjarrvarmepriset. Bade intakter och kostnader baseras pa
en budgeterad forsaljningsvolym inklusive ett antal nyanslutningar varje ar. Forsaljningsvolymen, i
alla vara nét 2021, ar budgeterad till 144 GWh fjarrvdrme samt 10 GWh anga. 2019 som var varmare
an normalaret var forsaljningsvolymerna 141 GWh fjarrvarme och 12 GWh anga. Tack vare
effektiviseringsatgarder hos vara foretagskunder sa har den sammanlagda effektsignaturen
(debiteringseffekten) sjunkit fran 42 MW under 2020 till 38 MW fér 2021. Detta innebér ca 1,7 Mkr i
minskade intdkter for VanerEnergi samtidigt som det ger en lika stor besparing hos vara
foretagskunder. En hojning av samtliga komponenter i prismodellen med 3% kommer tack vare att
effektintdkten minskar innebéra en total intdktsokning for VanerEnergi med ca 1%, baserat pa 2019
ars forsaljningsvolym.

Intaktsfordelning AO Fjarrvarme 2021
Intiéktsférdelning och Ovriga intakter
forvantad o
intdktsutveckling
Vara intakter bestar i
huvudsak av intdkter fran
forsaljning av varme och anga.
Vi har dven ett par mindre
intaktsposter, dels i form av
forsaljning av briketter som Fjarrvirme
produceras i Téreboda och 9%
forsaljs till externa kunder,
dels i form av
anslutningsavgifter samt
forsaljning av serviceavtal (Ovriga intakter).

Diagrammet till hoger visar L o . R
verkligt utfall for 2019 Forvantad intdktsutveckling AO Fjarrvarme
prognos for 2020, budget 120 000 000

2021 samt var forvantade

utveckling av intdkterna for 100 000 000

aren 2022-2023. Med en

prisjustering av bade 80 000 000

fjarrvarmepriset och priset for Ovriga intakter
anga med 3% férvantas en 60000 000 m Anga
intdktsniva av ca 100 Mkr for .

2021. Observera att 40000 000 = Farnvarme
intaktsokningen mellan 2020

och 2021 framst beror av att 20000000

forsaljningsvolymen ar .

anpassad till ett normalar. 5019 5020 - - 2093

Den prognoserade totala

forsaljningsvolymen for 2020, som hittills varit ett ar som ar betydligt varnare an normalaret, ar totalt
150 GWh och fér 2021 ar motsvarande budgeterade volym 154 GWh. For dren 2022 och 2023 finns
en prisjustering med 2% per ar medraknad.



Kostnadsférdelning och
férvintad

kostnadsutveckling Kapitallkg;mader

Kostnadsférdelning AO Fjarrvarme 2021

Var kostnadsfordelning gar att
avlasa i diagrammet till hoger.

Personal inkl
Bransle- och virmeinkop: | Om'f,;’,:m'
Mariestad dr den absolut Drift & Underhall ’,.
storsta kostnaden varmeinkop 5%

fran KKAB, varfor VanerEnergis
pris mot kund paverkas i
mycket hog grad av detta pris.
KKAB:s pris mot VanerEnergi ar
till stor del beroende av
branslepriser, elpriser,
underhallskostnader och Forvantad kostnadsutveckling AO Fjarrvarme
kapitalkostnader. Tillgangen pa
bransle ar fér narvarande god
efter en varm vinter viket
medfor att KKAB:s kostnader
for inkép av bransle kommer 80000 000

vara i stort sett oférandrade . M Kapitalkostnader
mot 2020. Elpriserna samt 60 000 000 Personal inkl omkostn.
priserna pa elcertifikat har m Drift & Underhall
under aret varit de lagsta 40000 000 m Virme-bransleinksp
sedan avregleringen av

elmarknaden. Dessa forvantas 20000000

att 2021 fortsatt vara pa en lag i

niva. En pr|SJuster|r.\.g pa prlse‘t 2019 2020 2021 2022 2023
mellan KKAB och VanerEnergi

ar aviserad med 3,6% infor 2021. Det kdps aven in en mindre mangd spillvarme fran reningsverket.
Priset pa spillvdrme justeras med KPI, som forvantas 6ka med ca 2% arligen. Branslepriset i Téreboda
styrs till stor del av kostnadsutvecklingen for skogsbransle. Denna forvantas 6ka med ca 2% Totalt
forvantas denna post uppga till 68,6 Mkr 2021.

120 000 000

100 000 000

Personalkostnader: | posten personalkostnader ingar férutom kostnad for affairsomradets personal
aven kostnader for administration, sasom ekonomi, kundservice mm knutna till
fijarrvarmeleveransen. Dessa forvantas att 6ka med 2%. Totalt forvantas denna post att uppga till 6,9
Mkr 2021.

Drift- & Underhallskostnader: | denna post ingar kostnader for att driva och underhalla vara
distributionsanldggningar samt produktionsanlaggningen i Toreboda. Denna kostnad forvantas att
Oka med 2%. Totalt forvantas denna post uppga till 4,7 Mkr 2021.

Kapitalkostnader: Har ingar kostnader kopplade till de investeringar som utforts i verksamheten
sasom avskrivningar, rantekostnader och borgensavgifter. Dessa férvantas att vara oforandrade.
Totalt férvantas denna post uppga till 15,7 Mkr 2021.

Avkastning

Med forutsattningar och forsaljningsvolymer beskrivna i denna prisandringsmodell férvantas en
avkastning motsvarande 4,2% av den totala omsattningen for ar 2021. (Mal 10%)



Jdmférelse med Jamfoérelse mellan olika uppvarmningsalternativ for Nils
konkurrerande Holgerssonhuset, 193 MWh/ar [kr/ar exkl. moms]

uppvérmningsalternativ 250000

Fjarrvarmepriset bedéms 500000
efter denna prisjustering

fortsatt att vara ldgre dn de 150000

konkurrerande 100 000 I I I I
uppvarmningsalternativen,

gillande nyinstallation, dven Soo0 I
om bergvarmepumps- 0

alternativet med de laga Farmvarme Oljepanna bef. Elpanna bef. Pelletspanna  Bergvdrmepump
elpriserna som réderjust nu | m Driftkostnad W Kapitalkostnad underhallskostnad

stort sett ar prismassigt

likvardigt. Befintlig fjarrvarme ar dock billigare an att byta uppvarmningssystem till bergvarmepump.
OBS! Att jamforelsen gors mellan befintlig olje- eller elpanna och de 6vriga alternativen. Det finns
saledes inte medtagen

négon kapitalkostnad i Arsmedelpris fér Nils Holgersson huset (193 MWh/ar)

berdkningen for 850

alternativen géllande olje- 860 ///‘

eller elpanna, eftersom 0

var bedomning &r att det

inte langre installeras
nagra sadana.
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VanerEnergis Arsmedelpris for ett smahus (20 MWh/ar)
fjdrrvarmepris for Nils 0

Holgersson huset 00 /\//

hamnade pa plats 26, av
290 kommuner, i den
senast publicerade Nils
Holgersson rapporten.
Priset for Nils Holgersson
huset, som forbrukar 193 700

MWh/ar var i Mariestad

och Toéreboda ca 790 kr/MWh inkl. moms. Medelpriset i Sverige var 868 kr/MWh inkl. moms.
VanerEnergis pris ligger saledes med god marginal under medelpriset i Sverige. Vid en prisjustering
med 3% infér 2021 kommer Vaner-Energis pris vara ca 814 kr/MWh inkl. moms fér denna specifika
byggnad och fortsatt vara vasentligt lagre an medelpriset.

850 e Mariestad
== Medelpris i Sverige

800 Toreboda

/ Lyrestad

kr/MWh inkl. moms

750

2015 2016 2017 2018 2019 2020

VanerEnergis fjarrvarmepris for ett smahus som férbrukar 20 MWh/ar hamnade pa plats 17. Priset i
Mariestad och Téreboda var 795 kr/MWh inkl. moms. Medelpriset i Sverige var for denna kategori
920 kr/MWh.



Kunddialog

VéanerEnergi 4r medlem i Prisdialogen sedan 2020. Nedanstaende aktiviteter avser arligen upprepade
aktiviteter for att faststadlla nastkommande ars prisférandringar.

Mar-jun: Samradsmote(n) - Information och férslag presenteras

Aug: Avslutande samradsmote — Faststallande av prisniva

Sep: Senast den 15 september ska ansékan om medlemskap i prisdialogen skickas in.
Okt: Prisbrev skickas ut till samtliga kunder.

Jan: Nytt pris borjar gélla



