Méte Prisdialogen, Samradsmote 2

Dag 2026-08-17 Kl. 09.00 - 10.30
Plats Goteborg Energis huvudkontor pd Rantorget, lokal Heden

Inbjudan har skickats till alla Goteborg Energis
Nédrvarande Se bilaga 1 foretagskunder samt Villadgarnas riksforbund.
Dagordning

Motets Gppnande

Markus Eriksson, Produktansvarig Varme och kyla, och Samuel R6jas, chef for enheten
Affar, halsade alla vdalkomna till arets andra och avslutande samradsmdote om
fiarrvarmepriset inom ramen for Prisdialogen och beskrev tidsplanen for arets process.

Val av justerare
Under motet valdes Rikard Ljunggren, Fastighetsdgarna GFR, att justera protokollet.

Information

Markus inledde med att repetera forutsattningarna for Prisdialogen och Goteborg Energis
(GEs) medlemskap. Aven kostnads- och intiktsutveckling fér 2019 till 2029 samt Resultat
efter finans och Réntabilitet pa totalt kapital (R:) repeterades for perioden 2019 till 2027,
dar prognosen for 2027 inkluderar foreslagen prisjustering om 3,7%. En indikativ
prisjusteringsprognos for 2028 och 2029 lamnades om 2,7-6,2% respektive 2,4-5,7%.
Spannen ger forutsattningar for att sdkerstalla en fortsatt stabil och positiv
resultatutveckling och forutsatter att de nya produktionsinvesteringarna levererar som
forvantat, men tar inte hojd for ett ytterligare forsamrat omvarldslage.

GEs starka stallning i Nils Holgersson-undersékningen upprepades, dar fjarrvarmepriset i
Goteborg konstaterades fortsatt vara mycket konkurrenskraftigt, saval for befintliga kunder
som vid nybyggnation. Denna bild forstarktes ytterligare med hjalp av en nationell
konkurrensjamforelse mot bergvarme som konsult- och forskningsforetaget Profu
sammanstallt for perioden 2018-2030. Goteborg Energi har dar en bibehallen eller rent av
forbattrad konkurrenskraft mot alternativet framat. Prisutvecklingen for fjarrvarmen
forvantas pa sikt kunna aterga till justeringsnivaer liknande dem fére energikrisen.
Samtidigt kan elndts- sdval som elhandelspriset forvantas 6ka mer an sa med tanke pa
samhallets elektrifiering, dar nuvarande elthandelspriser ar ohallbart laga. Parallellt utmanas
varmepumpsbranschen av regleringar kring utfasningen av syntetiska kdldmedier.

Forslag till uppdaterade prislistor for smahus och foretag visades upp. Férsmahusprislistan
galler att natavgiften och energipriset vintertid hojs med 3,7% medan energipriset i maj och
september hojs lite mer. | gengdld lamnas energipriset sommartid samt hyran oférdndrade.
Inforandet av den nya, betydligt mer kostnadsriktiga, smahusprislistan har gatt bra. En
handfull kunder med mycket lag energianvandning har reagerat pa att de traffats av en
kostnadsokning, trots att prismodellsférandringen for GE varit intdktsneutral. Detta da den
nya fasta natavgiften utgor en relativt sett stérre del av arskostnaden for dessa kunder. Det




finns fortsatt utrymme att komplettera natavgiften med en effektkomponent och samtidigt
sanka energipriset ytterligare.

Vad galler foretagsprislistan ar det numera samma energipriser (sa val som
returtemperaturpriser och FV30-avdrag) for Normalprislistan som prislistan for Abonnerad
Effekt. Energipriset hojs de kallaste vintermanaderna och sanks rejalt i juni-augusti samt
nagra mindre sdnkningar enstaka manader. Energipriserna kan sannolikt sdnkas ytterligare
framgent dven om hansyn tas till varierande produktionskostnad vid olika kallt vider. Detta
haller uppe det forutbestamda manadspriset pa energi, i synnerhet vintermanaderna. For
att bibehdlla kostnadsriktigheten sénks det for GE intdktsneutrala returtemperaturpriset
fran £7 kr/MWAh,°C oktober-april till 5 kr/MWh,°C december-mars, +2 kr/MWh,°C april-maj
& oktober-november (0 kr/MWh,°C Gvriga manader), i samband med att ny och billigare
produktion tagits i drift. Effektkomponenten for saval Normalprislistan som Abonnerad
Effekt 6kas i mindre utstrackning &dn tidigare ar och utgér 2027 51% av arskostnaden foér en
genomsnittskund. Effektandelen kommer sannolikt att fortsatta 6ka framat, men i en lagre
takt an den gjort under perioden 2023-2026. Bland vara kunder varierar effektandelen
mellan ca 45-60%, ddr fa fullasttimmar (dvs forhallandevis lag energianvandning och héga
effekttoppar) medfor en hogre effektandel. En hog effektandel innebér i sin tur att en
prisjustering med tonvikt pa effektkomponenten far stérre genomslag dn for
genomsnittskunden, vilket har varit fallet de senaste aren. Med det sagt traffas ca 90% av
kunderna av en kostnadsdkning under 4% 2027, fran ett normalar till ett annat.

Betraktar man hur kostnaderna fordelar sig under aret sa ar effektkostnaden konstant
medan energikostnaden dr patagligt hogre vintertid och ndrmast férsumbar sommartid,
vilket man bor ta hansyn till ndr man effektiviserar sin byggnad, sarskilt da effektkostnaden
i praktiken uppstar de kallaste vinterdagarna. Aven mellan &ren har vddret stor paverkan,
vilket blir tydligt ndr man jamfor drskostnaden 2025 och 2026, som forvdntas 6ka med ca
20-25%. Fjoldrets prisjustering om 4% spelar forstas in men den stdrsta skillnaden beror pa
vddret, dd 2025 var ett milt ar och 2026 hittills har varit ovanligt kallt. Detta innebar ocksa
att drskostnaden 2027 sannolikt kommer att bli lagre @n 2026, trots en prisjustering.
Utfallsrymden for 2027 ar ca £14% mellan ett rejalt varmt eller kallt &r, medan en helt
stabiliserad effektkomponent, motsvarande ett normalar, skulle innebéra en kraftigt
reducerad volatilitet avseende arskostnaden, som endast skulle variera med +6%.

Nuvarande effektkomponent syftar till ett spegla GEs fasta kostnader, vilka forvantas 6ka
framdt men i grunden inte variera fran ar till &r. Det ar darfor olyckligt att
effektkomponenten gor just det, vilket beror pa att den uppmatta tredygnsmedeleffekt
som galler i maximalt 12 manader paverkas tydligt av vadret. Med en abonnerad effekt kan
detta redan idag stabiliseras, vilket rekommenderas av GE till den kund som vill ha mer
forutsagbara och mindre varierande uppvarmningskostnader. Fér kunder med laga
effekttoppar kan ett sddant byte av prismodell fran Normalprislistan till Abonnerad effekt
ocksa vara kostnadsbesparande. Ett alternativ till en Abonnerad Effekt, fér att uppnd en
stabilare effektkostnad, hade kunnat vara att utga fran en effektsignatur. GE anser dock att
det ger for svaga incitament till effekteffektiviseringsatgarder, som att exempelvis bryta sin
varmekurva. Ett rimligare alternativ till nuvarande tredygnsmedeleffekt vore i sa fall en
variant som i stallet baseras pa de senaste 24-60 manaderna och pa sa vis blir betydligt
mindre vaderberoende an nuvarande 12 ménader.

Vad galler energikomponenten ar den for GE avsedd att spegla en valdigt rorlig kostnad,
som beror av vader sd val som branslepriser, vilka ocksa i viss utrdckning korrelerar med




vader. Energipriset for fjarrvdrme fran GE dr dock ett i forvag forutbestimt manadspris,
vilket alltsa blir ganska fast. Vid exempelvis en langvarig koldknédpp, s& som januari och
februari 2026, innebér visserligen storre volymer att bade kostnad och intakt okar for GE,
men den hogre marginalproduktionskostnaden (for den dyraste enheten i drift) saknas det
anda tackning for. Detta innebdr i praktiken att GE férlorar pengar for varje ytterligare
levererad MWh, vid utomhustemperaturer under en given grans. Det omvédnda forhallandet
galler vid mildare vintrar &n normalt. Tillsammans med effektkomponentens utformning har
den totala intdkten i slutdndan foljt kostnaden nagorlunda men det finns utrymme till
forbattring framat. Ett ytterligare fastare upplagg for energidelen hade inneburit ndgot
slags varmeabonnemang, ddr inte bara priset utan dven mangden &r faststallt pa forhand.
Detta skulle ndrmast kunna liknas vid en forsakring dar GE star hela vaderrisken och kunden
vet pa forhand vad uppvarmningskostnaden blir, oavsett varmt eller kallt. Ett annat
alternativ, som skulle innebdra ett mer kostnadsriktigt energipris skulle vara att utgd ifran
ett spotpris. Vilket timme for timme speglar fjdrrvarmens marginalproduktionskostnad,
precis som spotpriset pa Nord Pool gor for elen. Med detta tar kunden vdderrisken men kan
i gengdld fa en ldgre kostnad over tid. | synnerhet den kund som har férmdga att anpassa
sin varmeanvandning utifran en prissignal gynnas av detta uppldgg. Fér den mindre aktiva
kunden skulle ett rorligt manadspris vara ett annat alternativ, dven detta i likhet med hur
det fungerar pa elsidan, dar man efterhand erhaller ett pris som baseras pa de priser som
varit under manaden, i kombination med en uttagsprofil. Ett tredje alternativ skulle kunna
vara ett energipris som ar bestamt i férvag men som varierar med utomhustemperaturen.
Aven detta alternativ skulle kunna skapa nya incitament for kunder som vill vara mer aktiva.
Sammantaget finns det flera mojligheter till forandringar i prismodellen, dar mycket talar
for att ett mer rorligt/dynamiskt energipris och en stabilare effektkomponent efterstravas,
utan att det finns nagra konkreta planer pa férandring. Utdver den redan valbara prislistan
for Abonnerad effekt, som i en framtid helt skulle kunna ersatta nuvarande
tredygnsmedeleffekt. Avslutningsvis ser GE generellt positivt pa att erbjuda kunderna stérre
valfrihet, exempelvis i vilket typ av energipris de vill ha, utifran forutsattningar och riskaptit.

Ovrigt

Med anledning av Fastighetsdgarna GFRs skrivelse, som inkom kort inpa det forsta
samradsmotet, bemotte GE skrivelsens sju delar med information enligt nedan.

1. Synpunkter pa underlaget infér Prisdialogen 2026
Fastighetsdgarna GFR Onskar att Géteborg Energi infér kommande samradsmaéten
kompletterar underlaget med mer detaljerade redovisningar av de antaganden och
berékningar som ligger till grund for prognoserna samt redovisar hur bolaget avser att
vidareutveckla sitt arbete med transparens och kunddialog inom Prisdialogen.

Infor i &r har GE kompletterat underlaget till samradsméte 1 med kostnadsprognoser
inte bara for nastkommande dr utan dven de tva efterféljande aren samt lagt till en
forvantad intakts- och kostnadsspridning och forklarat vad den beror pa. Stor vikt lades
pa att pd ett sa transparent satt som mojligt redovisa detta och inga frdgor lamnades
obesvarade under mote 1. Utdver att infér motena skicka ut underlag har GE dven
utdkat motestiden for samrddsmdétena och bjuder redan in alla foretagskunder till
prisdialogen. Det ar mycket gladjande att dven Villadgarnas riksforbund valt att delta
pa prisdialogen i Goteborg, vilket inte sker pa alla orter i landet. GE genomfor
aterkommande m&ten med de kunder som Gnskar, dven utanfér prisdialogen. Detta
eftersom det kan vara svart att kunna ga pa djupet pa alla fragor i samma forum.




Under moétet konstaterades att ingen deltagare var missnéjd med underlaget men att
man infor ndsta ar garna hade sett en bredare bild av hur olika fastighetstyper paverkas
av prisjusteringen, inte enbart en genomsnittskund eller Nils Holgersson-huset.

Fastighetsagarna GFR konstaterade samtidigt att man fortsatt efterfrdgar en tydligare
och transparent koppling mellan de redovisade kostnadsforandringarna och den
féreslagna prisjusteringen om 3,7 procent.

Fjarrvirmens konkurrenskraft

Fastighetsdgarna o6nskar att Gdteborg Energi under prisdialogen redovisar sin syn pé
fidrrvdrmens ldngsiktiga konkurrenskraft och hur bolaget bedémer utvecklingen mot
alternativa uppvidrmningslésningar.

GE har under de bada samradsmotena konstaterat att fjarrvarmen star sig fortsatt
mycket starkt i jamforelse med andra fjarrvarmebolag sa val som alternativa
uppvarmningsformer och forvantar sig gora det dven framat. Ett tydligt tecken pa detta
ar den fortsatt hoga nyanslutningsgraden i Goteborg, dar endast en brakdel av
stadsutvecklingen valjer bort fjarrvarme till forman for andra alternativ. GE har sedan
2022 tecknat avtal om 6ver 200 nya fjarrvarmeanslutningar, samtidigt som endast en
handfull sagt upp sin fjarrvarme, oftast for att huset ska rivas. Dar fjarrvarme inte finns
tillrackligt nara ar varmepump ett bra alternativ.

Avkastningskrav

Fastighetsdgarna GFR forvintar sig att Gdteborg Energi under prisdialogen redovisar
hur bolaget motiverar mélnivén om 8%, hur denna niva férhdller sig till verksamhetens
riskprofil samt vilka konsekvenser den far for fidrrvdrmepriset och fjdrrvdrmens
konkurrenskraft.

Vi har under Idngt tid haft dgarens avkastningskrav som ett av vara dtaganden och
utfastelser inom ramen for prisdialogen, da som nu har nivan varit 8-10%. Det &r inte
prisdialogen som satter avkastningskravet, det dr dgaren. Vi ar nu som bolag pa vag in i
en fas med storre balansomslutning i kraft av de viktiga investeringar som vi gor. | ett
sadant ldge kan ett avkastningskrav behdva utvdrderas. Det dr samtidigt svart att se att
dgaren skulle vara benagen att utvardera kravet innan affdren levererar en stabilare
ekonomi. Enligt Fastighetsdgarna uppgick den genomsnittliga avkastningen i
fjarrvarmebranschen till 3,3% under perioden 2020-2024. Fér Goteborg Energi ar
motsvarande siffra 2,5%. Detta visar att dgaren, atminstone tillfalligt, har accepterat en
lagre avkastning.

Fastighetsagarna GRF konstaterade under motet att dgarens avkastningskrav ar ett
ensidigt dgarkrav och inte en niva som kundsidan har godként eller traffat
overenskommelse om i samband med arets Prisdialog.

Intern skuldséattning och réntekostnader

Fastighetsdgarna GFR férvdntar sig att Géteborg Energi under prisdialogen redovisar
sin syn pd den interna skuldsdttningen och hur bolaget bedémer att nuvarande
finansieringsmodell péverkar fjdrrvirmepriset.

Anledningen till att vi [dnar pengar ar for att vi investerar mer &n vad vi genererar i

kassaflode. Lanen dr nddvandiga for att genomfora de satsningar (investeringar) som
sakerstaller en effektiv och konkurrenskraftig produkt. Vi lanar pengar genom Goteborg
stads egen finansieringsverksamhet till konkurrenskraftiga villkor. Det &r inte ovanligt
att stora foretagskoncerner (Stadshus AB) pa detta satt ar sin egen bank. Storleken pa
rantekostnaden for respektive affar inom Goteborg Energi baseras pa ldnebehovet for




respektive affar inom koncernen. Rantekostnaden for fjarrvarme 6kar nu eftersom vi
genomfor storre investeringar dn vi kan tdcka med vart kassaflode och behover darfor
finansiera dessa med 1dn. Nar investeringsvolymerna efterhand sjunker s& kommer
upplaningsbehovet att minska for att sedan upphéra och i stéllet skapa mdjligheter att
amortera ner belaningen.

Utdelning till dgaren

Fastighetsdgarna GFR énskar att Géteborg Energi under prisdialogen redovisar hur
bolaget ser pd balansen mellan utdelningar, investeringsbehov och fiérrvdrmens
langsiktiga konkurrenskraft.

Vivarnar fjdrrvarmens konkurrenskraft. Utdelningen bestams av dgaren, med hansyn
till Iangsiktig finansiering av verksamheten. Vi har en transparent dialog med dgaren
kopplat till fiarrvarmens ekonomiska stallning och konkurrenskraft.

Det har varit en stor fordel med god soliditet i bade fjarrvarmeaffaren och for
koncernen Goteborg Energi vid inledningen av den investeringsperiod vi nu &r inne i.
Solideten har sdklart minskat under dessa ar i takt med 6kad beldning men ar fortsatt
pa godtagbara nivaer. Nar investeringsvolymerna senare sjunker sa kommer
upplaningsbehovet att minska for att sedan skapa majligheter att sanka beldningen.

Avskrivningstider

Fastighetsdgarna GFR dnskar att Gbteborg Energi under prisdialogen redovisar hur
bolaget bedémer nuvarande avskrivningstider och vilka éverviganden som ligger
bakom dessa.

Nar det kommer till avskrivningar finns det ju lagstiftning att forhalla sig till, lagstiftning
Goteborg Energi foljer genom att tilldmpa K3 regelverket. Dar framgar att tillgangar
skall skrivas av systematiskt over nyttjandeperioden, foretaget ska ompréva livslangden
regelbundet och att vdsentliga komponenter ska skrivas av separat. Goteborg Energi
foljer detta och tillampar i all vasentlighet samma ekonomiska livsldngd pa vara
fidrrvarmetillgangar som den 6vriga branschen, vilket arligen bekraftas av vara
revisorer. Vi skriver av systematiskt dver nyttjandeperioden, vi omprévar regelbundet
och vi skriver av vasentliga komponenter separat.

Det finns alltid anledningar att se 6ver de ekonomiska livslangder som vi tillampar
kopplat till exempelvis materialval och erfarenhet kan pavisa att vald avskrivningstakt
inte ar korrekt. Vi beddmer att nuvarande avskrivningstider ar rimliga utifran teknisk
livslangd (utgor taket), marknadsforutsattningar, redovisningsprinciper och nivier inom
branschen. Samtidigt foljer vi kontinuerligt utvecklingen och gor justeringar nér vi ser
att det behdvs. Vi tar gdrna del av konkreta exempel pa olika typer av avskrivningstider
om sadana finns och ar tillampbara pa var verksamhet.

Ersattning for spillvarme

Fastighetsdgarna GFR férvdntar sig att Géteborg Energi under prisdialogen redovisar
sin syn pd utvecklingen av spillvdrmekostnaderna, vilka faktorer som styr prisbildningen
samt hur bolaget arbetar for att sékerstdlla IGngsiktigt kostnadseffektiva inkép.

Var syn dr saklart att spillvarmkostnaderna ska vara sa laga som majligt. Systemet blir
dyrare utan spillvdrme dven om det tekniskt hade fungerat bra dven utan. Med det sagt
ar det rimligt med en nyttodelning mellan GE och spillvdrmeleverantérerna, dar god
tillgdng pa spillvdrme sa som i Goteborg, mojliggor lagre priser pa fjarrvirmen. Nir vara
branslepriser 6kar, stiger i regel dven spillvarmepriserna ndgot eftersom virdet av
spillvdrmen da blir hogre. | Goteborg har vi ju ocksa en fordel av att ha flera stora




leverant6rer av atervunnen varme, vilket alltid &r positivt for prisbildningen pa en
marknad. Framat ser vi fortsatt Iaga och @n mer stabila spillvarmepriser och arbetar
saklart aktivt med alla vara avtal tillsammans med vara leverantdrer for att 6ver tid
skapa sa goda forutsattningar for fjarrvarmen som majligt. Men vi kan inte sprida nagra
prisuppgifter. Enda effekten av det skulle bli hégre priser pa spillvdrmen.

Dartill uppkom under motet 16 fragor, vilka redovisas med svar i bilaga 2.

Métet avslutades

Markus och Samuel tackade for engagemang och visat intresse. Preliminar plan for nasta
ars prisdialog innebdr i likhet med i ar samraddsmdten i juni och augusti, med inbjudan
under vdren. Ansvarig person hos fjarrvarmeleverantéren dr Markus Eriksson,
Produktansvarig, som nas pa mailadress: markus.eriksson.a@goteborgenergi.se.

Vid protokollet




Foretag

Safjéllet Fastigheter
Volvo Lastvagnar AB

Brf Skottlandia Nr 1
Tobissongruppen
Akademiska Hus AB
Ikano Bostad Gbg 855 KB
Jernhusen

Wallenstam AB

Fastighet stgd & Service, VGR
Viken10 Géteborg AB

Skanska Fastigheter Géteborg AB
Fc'irvaltnings AB Gc'jteborgsLokaler
B420 Familjebostsder T Gbg AB
Corem

Corem

Bostjarnan

Grillkryddans Samfé”ighetsfc’jrening
Réddningstj'ansten Storgc’jteborg K171
Jernhusen

GOsta Andersson & Séner AB
Ikano Bostad Gbg 855 KB
Higab AB

Gardstensbostader AB
Villadgarna Géteborg

BRF Sandarna 4:6 i Géteborg
Fastighetségarna GFR

Ernst Rosen

Newsec

BoNara

Riksbyggen

HSB:s Brf Backa Géteborg
Opalen

Kjellberg & Mé|ler AB




Bilaga 2.

Fragor och svar fran andra samradsmotet 2026-08-17

Fraga 1:

Effektandelen utgor idag ca 50% av arskostnaden, hur ser det ut gentemot andra f]érrvérmebolag?
Svar:

var effektandel ar hogre an manga andra f]érrvérmebolag men GE har fér den sakens skull inte
nddvandigtvis ett hogre effektpris. | stallet 4r det vart laga energipris som sticker ut och resulterar i
en relativt hog effektandel. Vikan ta fram en jamforelse av detta bland nagra bolag infor nasta ar.

Fraga 2:

Det som visas har ar genomsnittspriser, for oss som har gamla hus s3 blir detinte rattvisande. Finns
det fler exempel for andra typer av fastigheter an enbart genomsnittet och Nils Holgersson-huset?
Svar:

Det finns forstas en viss variation inom bestandet, vilket vi kommer att titta narmare pa under motet.
Infor nasta ar skulle vi kunna stalla upp fler varianter av byggnadstyper och hur de paverkas av priset.

Fraga 3:

Genomsnittlig kund, vilken typ av fastighet ar det, ir det ett kontor eller en bostad? Hur ser
medianen ut? Det blir lite skillnad nar man kollar p& medianen kontra genomsnittet.

Svar:

Genomsnittet ar verkligen genomsnittet av alla 7 500 foretagskunder, <& vare sig ett kontor elleren
bostad utan nagot dar emellan. Medianen utgors sannolikt av en mellanstor bostadsréttsfbrening.

Fraga 4

| januari hojs energipriset med 7,5% men prishojningen sager niar pa 3,7%, hur ar det beraknat?
Svar:

Hojningen ar beriknad pa totalkostnaden for en genomsnitt!ig kund under ett normalar.

Fraga 5:

Energipriset ar uppdelat i 12 olika manader. varfor inte 3 sasonger exempelvis? Vi foredrar en sa
enkel prismodell och s3 forutsaghart pris som mojligt, det underlattar ivart arpete da vividare
debiterar viarmekostnaden.

Svar:

Vi har tidigare haft séso}ngspr'\ser men har sedan nagra ar tillbaka forbattrat uppdelningen for en mer
rattvisande spegling av produktionskostnaden gver aret. Alltsa av kostnadsriktighetskél for att ge er
kunder sa bra incitament som mojligtiert eﬁektiviseringsarbete. Det ar alltid en avvagning mellan
enkelhet och precision nar vi utformar vara prismodeller dar det ibland kan behovas olika alternativ.

Fraga 6:

Gallande en mer rorligt/dynamisk prissattning for energi, ar deten uttalad malsattning att infora?
Svar:

Det finns inga konkreta planer pa nagon f5randring i nulaget men vi 4r alltid 6ppna for forbattringar.




Fraga 8:
Kan man vilja fritt mellan Abonnerad Effekt och Normalprislistan?
Svar:




Fraga 12:

Styrelsen ar val kunder de med? De vill vl inte ha hoga priser de heller?

Svar:

Det ar de sakert iviss utrackning. Vi uppfattar styrelsen som valdigt lojal med sitt uppdrag att s till
foretagets bdsta och samtidigt representera jgarens och darmed stadens och invanarnas intressen.

Fraga 13:

Det ar svart att matcha intakter och kostnader i prismodeller, detta leder ofta till att prismodellerna
blir komplexa. Diskutera garna nya prismodeller med oss. Hur ser ni pa forandringar i prismodellen?
Svar:

Inga prismodellsfbréndringar planeras for 2027, utdéver de som presenterats idag. Vi efterstravar sa
lang framforhalining som mojligt nar vi ska gora andringar. Prisdialogen ar ett viktigt forum for detta
men vi tar garna ytterligare dialoger om prismodellen. Under dagens mote har vi lyft flera tankbara
prismodellsféréndringar for dialog men inga konkreta planer. Vi forsoker undvika allt for komplexa
prismodeller men ser ocksa mojligheter att hantera viss komplexitet med hjalp av till exempel
prismodells-APl:er, vilket dr extra intressant fér kunder som dr verksamma pa flera orter.

Fraga 14:

Styrelsen ar politiskt tillsatt. Nu sahar i valtider har olika partier gatt ut med att de vill forbattra
Goteborg Stads ekonomi. Vissa foreslar exempelvis att man skulle ta ut mer ur bolagen. Har ni
upplevt nagra andra politiska patryckningar att hoja priset?

Svar:

Styrelsen dr bra pa att se till foretagets basta. Svart att se det kommer bli allt fér tvdra kast har men

det ir saklart ytterst upp till agaren.

Fraga 15:

Hur manga anslutningar har ni tappat till bergvarme?

Svar:

Eftersom vi inte ser de nyanslutningar som aldrig kommer in s& gar det inte att veta exakt. Men ndr vi
kollar pa byggplaner som staden har sa ser vi att absoluta merparten av nybyggnationen ansluter sig.

Fastighetsagarna GER framholl att konkurrenskraften ocksa behover bedomas utifran befintliga
kunders investeringar i alternativa uppvérmningslésningar och efterfragade battre kunskap om

faktisk eller planerad konvertering fran fjarrvarme.

Fraga 16:

Képs och saljs spillvarmen till marknadspris? Eller ar det olika faktorer som styr?

Svar:

Det &r en marknad, men ingen oppen marknad. Det finns flera faktorer som styr priset exempelvis,

vilka temperaturer varmen haller och nar pé aret den kan levereras.






