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Inledning

Prisdialogen &r ett branschsamarbete for préovning av priséindring pa fjarrvirme.
Modellen har tagits fram av Riksbyggen, SABO Sveriges Allmédnnyttiga Bostadsforetag
och Svensk Fjarrvirme (numera Energiforetagen Sverige). Syftet dr att stéirka kundens
stillning, att &stadkomma en rimlig, forutsigbar och stabil prisdndring pa fjarrvirme
samt att bidra till ett 6kat fortroende for fjarrvirmeleverantérernas prisséittning.

Telge Niit vill med ett medlemskap i Prisdialogen underlitta for vara kunder genom att
erbjuda en mer forutségbar och stabil prisutveckling, genom dialog och transparens
oka forstaelsen for varandras verksamheter samt behalla och stérka det fortroende vi
har hos vara kunder.

I detta dokument redovisar vi prisutveckling dels for niringsidkare och bostadsriitts-
foreningar (Taxa 1-3) och dels fér smahus (Taxa 0) for perioden 2021-2023.

Prispolicy

Prissdttningsprincip

Telge Nit har en kostnadsbaserad prissittning som utgar fran kostnaderna for att
producera och distribuera fjirrvirme. Foretagets resultat skall dels uppfylla det
avkastningskrav som dgarna har satt upp och dels méjliggora for Telge Nit samt fér var
leverantor Soderenergi att underhélla och utveckla anldggningar och nit for att
sikerstilla langsiktigt 1aga produktions- och distributionskostnader.

Dirtill ska prissdttningen vara konkurrenskraftig. Malet &r att kunden ska uppleva att
trygg, bekvim och miljésmart virme fran Telge Nét dr det mest prisvirda alternativet.

Om de tva ingdende prissittningsprinciperna inte leder till samma prisniva sa ar det
generellt den ldgre nivan som blir vigledande nér en avvigning gors med hinsyn bade
till Telge Niits bedomda kostnadsutveckling samt till bed6md konkurrenskraftig
prisniva i ett lingre perspektiv.

Pagaende arbete hos Telge Niit och var leverantoér Soderenergi for att halla nere
kostnader

Telge Nit arbetar strukturerat och langsiktigt med att géra investeringar och
reinvesteringar som blir kostnadsméssigt och leveranssikerhetsméssigt mest optimala
over tid.
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Vi arbetar tillsammans med kommunen for att forbéttra synergier och minska
kostnader genom projektsamordning. Vi arbetar med att samordna forldggning mellan
olika ledningsslag i de produkter som Telge Nét har.

Vi foljer kontinuerligt teknikutveckling vad giller bland annat rorforldggning och
komponentval med malet att anviinda de mest kostnadseffektiva metoderna och
komponenterna. Till exempel sikerstiller vi att vi anvinder optimal isolertjocklek pa
de ror vi ligger ned. Vi foljer dven utveckling av ny teknik sasom lagtemperaturnit.

Vi har ett kontinuerligt pagaende arbete med att fa ned returtemperaturerna och
ddrmed produktions- och distributionskostnaderna i vart fjarrvirmesystem.

I vart leveransavtal med var leverantr Soderenergi har vi ett upplidgg som utgar ifran
en sjilvkostnadsprincip men samtidigt ger S6derenergi tydliga incitament att halla ned
sina kostnader.

Soderenergi arbetar kontinuerligt med att utveckla produktionsanldggningarna, halla
nere kostnader for brinsleinkép samt att optimera utbytet med fjarrvirmesystemet i
Stockholm i syfte att halla nere kostnaderna. Da systemet har sa manga anldggningar
och dessa anlidggningar ofta har olika utvecklingsméjligheter t.ex. vid val av
brinslemix, ger det en stor flexibilitet och trygghet vad giiller att anpassa och utveckla
anldggningar utifran fordndrade omvérldsforutséttningar i syfte att halla nere
produktionskostnaderna.

For att sidkra en fortsatt trygg och konkurrenskraftig produktion har S6derenergi
under 2019 uppgraderat en av pannorna samt kompletterat den med
rokgaskondensering. Detta ger hogre tillgiinglighet, forbéttrad livsliangd, lagre
produktionskostnad samt forbittrad miljoprestanda.

Soderenergi har olika sétt att hantera de risker som finns i energiaffiaren. Elprisrisken
hanteras via en policy genom finansiell siikring i forvig. Risk med variation i
marknadspriser och tillgang till brinsle hanteras via riskpolicy genom att striva efter
att ha olika leverantorer och brinsleflexibelt produktionssystem. Variation i ranteniva
hanteras via finanspolicy av kommunal internbank. Risk fér haverier i
produktionsanliggning hanteras genom kombination av férebyggande,
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tillstandsbaserat och periodiserat underhall samt investeringar med god planering pa
kort och lang sikt.

I var egen produktionsanldggning i Jirna arbetar vi aktivt och med kontinuerliga
uppféljningar veckovis for att optimera driften och minimera storningar samt
maximera anvindandet av de billigaste brinslena.

Prisutvecklingsmal och langsiktig prisutveckling

Vi kommer under 6verskadlig framtid fortsatt ha en kostnadsbaserad prisséttning men
som ocksa har sikerstilld konkurrenskraft som grundkriterium.

Vi arbetar kontinuerligt med att effektivisera verksamheten och halla nere
kostnaderna. Vi tar fram prognoser framat vad géller utveckling av kostnader,
leveransvolymer, alternativkostnader mm for att se mer langsiktiga trender och
ddrmed kunna planera atgirder samt hantera framtida prisutveckling pa ett stabilt och
forutsdgbart sitt.

Risken som minskade salda levererande volymer framover skulle innebéira moter Telge
Nit genom att vi sikerstéller en enligt var bedomning konkurrenskraftig prisniva,
implementerar en ny prismodell, arbetar aktivt med forséljning till nya fastigheter och
i nya exploateringsomraden, tydliggor fjarrvirmens férdelar sasom trygg, bekviam och
klimatsmart samt att vi [6pande utvecklar fjarrvirmeaffiaren med nya attraktiva
produkter, samarbeten och energitjinster.

Den prismodell vi ska inféra 2021 kommer att vara mer kostnadsriktig och ddrmed
bittre spegla kundernas respektive uttagsmonster och paverkan pa vara kostnader.
Detta ger dven en stabilare ekonomi for féretaget vid férindrade leveransvolymer och
uttagsmonster i vart kundkollektiv.

Energieffektivisering och prisstruktur

Den nya prismodell som ska inféras kommer att vara mer kostnadsriktig och ddrmed
bittre spegla de kostnader som Telge Nit har for kapacitet respektive for energi olika
delar av aret. Redan dagens prismodell har en inriktning mot kostnadsriktighet, men
ligger 4nda relativt langt ifran den faktiska kostnadsférdelning for energi- och
kapacitetskostnader som foretaget har.
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En kostnadsriktig prismodell ger kunden ritt incitament att energieffektivisera pa
bésta sitt bade ur ett ekonomiskt och miljomaéssigt perspektiv. Kunderna far
incitament att spara bade energi och effekt. Det ger kunden storst incitament att spara
energi under vintertid nér produktionen &r dyrare och inte har riktigt lika bra
miljoprestanda som pa sommaren. Om en kund begréinsar sitt effektbehov innebir det
att mindre produktions- och distributionskapacitet tas i ansprak och ddrmed en
mindre kapacitetskostnad for Telge Nat samt frigjord kapacitet som kan anvéndas till
andra kunder. Forflyttningen mot en mer kostnadsriktig prismodell kommer att
innebdra att vissa kunder kommer fa nagot lagre och vissa kunder far nagot hogre pris
jamfort med dagens prismodell.

Kostnad for anslutning av nya kunder
Varje ny fjarrvirmeanslutning hanteras utifran en likabehandlingsprincip att den ska

bira sig sjialv ekonomiskt och uppfylla foretagets avkastningskrav for
affarsinvesteringar. Darfor berdknas anslutningsavgiften utifran den individuella
affiren och tidigare anslutna kunder ska inte belastas via fjarrvirmepriset.
Beriikningen utgar fran faktisk kostnad for anslutningen med hénsyn tagen till den
framtida affiren och dess I6pande intiikter och kostnader under avtalstiden 15 ar.
Kunden debiteras vanligtvis inte den fulla kostnaden vid anslutningstillfllet, utan
enbart en viss del och andelen beror frimst pa kundens energi- och effektbehov men
dven pa anslutningskostnadens storlek.

Prisdialogen
Telge Nits prisindringar och prisiandringsprognoser ska genomféras i en kunddialog

och med uppligg enligt Prisdialogen. Aven eventuella forindringar av prissittningens
struktur kommuniceras i kunddialogen.

Avkastningskrav
Telge Nit har ett avkastningskrav fran dgarna for virme- och kylaffaren. Det uppgar

till ett rorelseresultat (EBIT) pa 120 mkr ett normalar.
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Prisdindring och prisprognos

Nedanstaende information om prisindringar for fjarrvirme avser Telge Nits
normalprislista fér ndringsidkare och bostadsréttsféreningar samt for smahus och dven
byggviarme. De senaste fyra aren har fjarrvirmepriset sinkts (2018) respektive varit
ofériandrat (2017, 2019, 2020).

Pris 2021

Prisnivan 2021 kommer initialt att [imnas oférindrad* men héjas med 1 % fran 1/7
2021.

Detta dr utifran var prispolicy och i linje med den prognos som kommunicerades i
forra arets Prisdialog.

Prisprognos 2022 och 2023
Prognosen for 2021 ér en mindre h6jning om maximalt 1 %.

Prognosen for 2022 dr en mindre h6jning om maximalt 1 %.

En ny prismodell inférs 2021, vilket kommer att ge enskilda kunder viss prisjustering
upp eller ned, men totalt sett en for Telge Nit intiktsneutral forflyttning till ny
prismodell.

*Prisnivdn dr villkorad att Telge Ndits styrelse under november 2020 tar beslut om budget
for intdkter i enlighet med ovan.

Prisstruktur

Ny normalprislista for niringsidkare och bostadsrittsféreningar
Prislistan bestar av tre komponenter dels ett energipris, dels ett kapacitetspris och dels

ett returtemperaturpris.

Energidelen baseras kundens energibehov (kWh) och pa energipriset, vilket dr indelat
i tre perioder med olika prisniva; maj-september, april och oktober-november samt
december och januari-mars.

Effektdelen baseras pa ett effektpris (kr/kW) och kundens effektbehov (kW).
Effektpriset dr differentierat i tre nivaer och effektbehovet bestims av kundens
effektsignatur.
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Temperaturdelen baseras pa ett returtemperaturpris, kundens genomsnittliga
manadsmedelvirde for returtemperatur samt kundens energibehov och beréiknas
utifran hur langt 6ver 30 grader som kundens returtemperatur ligger.

Normalprislista fé6r smahus
Normalprislistan fér smahus, dir bade villor och radhus ingar, har dels en fast avgift

och dels en energiavgift som dr samma 6ver aret. I dagslidget planeras ingen foréndring
av prismodellen f6r smahus.

Beskrivning av prisindring

Fjarrvirmepriset limnas enligt ovan initialt oférandrat, men héjs 1/7 2021 med 1 %.
Prognosen for 2022 édr en mindre h6jning om upp till maximalt 1 % samt &ven for 2023
en mindre h6jning om upp till maximalt 1 %. Detta baseras pa en kostnadsprognos dér
vi bedomer att foretagets stora kostnadsposter, inklusive leveransen fran S6derenergi,
kommer att 6ka i viss omfattning och att vi med mindre prisjusteringar fortsatt
kommer kunna uppfylla vart avkastningskrav &ven framat.

Vi bedomer sjilva att var prisniva idag dr konkurrenskraftig och att kunderna generellt
upplever var produkt med dess mervirden som prisvird. Var bedomning for de
nidstkommande aren ir att var konkurrenskraft jamfért med virmepumpar kommer att

bibehallas.

Vid storre fordndringar i kostnadsprognosen, vara totala kundvolymer eller i
bedomningen av niva pa konkurrenskraftigt pris kan prognosen 2022 och 2023 behéva
dndras i ndstkommande ars Prisdialog.
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Kunddialog
Telge Niit soker fornyat medlemskap i Prisdialogen under 2020 och haller
samradsprocess enligt Prisdialogens riktlinjer.

Juni
Kombinerat inledande mote samt forsta samradsmote med syfte att;

e ldgga grunden for en konstruktiv dialog och ge kunderna kunskap om
leverantorens verksamhet och prisséttning samt ge leverantéren kunskap om
kundernas verksamhet och férutsittningar

e ge kunderna mojlighet att limna synpunkter pa leverantorens forslag till
prisdndringsmodell

September
Avslutande samradsmote med syfte att ge kunderna mojlighet att limna synpunkter pa
leverantérens omarbetade prisindringsmodell.

Oktober

Ansokan om medlemskap i Prisdialogen skickas till kansliet senast 15:e oktober
(férldingt 1 manad, normalt senast 15:e september).

Oktober

Telge Niit tar slutgiltigt beslut om pris 2021.
Ansokan behandlas i Prisdialogens styrelse och beslut tas om Telge Nit ska beviljas
medlemskap.

Oktober
Information till kunder om pris fran 1/1 2021.
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